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DESARROLLO
EMPRESARIAL

EXPORTACION

Se refiere al proceso de vender bienes o servicios
producidos en un pais a consumidores o
empresas en otros paises. Es una estrategia
clave para el crecimiento y la expansién de las
empresas, permitiéndoles acceder a nuevos

mercados y aumentar sus ingresos.

Beneficios de la exportacion para el desarrollo

empresarial
. Ampliacién del mercado
. Diversificacién de riesgos
. Mejora de la competitividad

e Aprovechamiento de economias de escala
. Desarrollo de la marca
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