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Ml PROYECTO DE

INVESTIGACION

EXPORTACION

Proceso de vender bienes o servicios a otros

: paises.
P " ' Tipos:
; = e Directa: Sin intermediarios.
"-,_ l_e"’ e Indirecta: Con intermediarios.
[Rtes v e Temporal / Definitiva.
LT Ventajas:

e Aumenta ingresos y mercados.

e Reduce riesgos locales.

e Mejora la competitividad.
Desventajas:

e Trimites complejos.

e Costos y riesgos internacionales.

—

ALIANZA ESTRATEGICA

Acuerdo entre empresas para colaborar sin fusionarse.
Objetivos:
e Entrar a nuevos mercados.
e Compartir recursos o tecnologia.
* Reducir costos.
Tipos:
e Joint Venture (empresa conjunta).
¢ Funcional (produccién, ventas).
e Tecnolbgica.
Ventajas:
* Menor riesgo.
* Acceso a2 NUEVOs recursos.
* Mejora en eficiencia.
Desventajas:
* Posibles conflictos.
¢ Pérdida de control parcial.

MULTINIVEL

Modelo de negocio basado en venta directa y
formacidn de redes de distribuidores.
Cémo funciona:

* Ganas por tus ventas y las de tu equipo.

* Se construye una red (estructura en niveles).
Ventajas:

¢ Ingreso flexible.

* Bajo costo de inicio.

e Oportunidad de crecimiento.
Desventajas:

e Puede haber fraudes si no es legal.

e Depende del esfuerzo personal.
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ARKETING MULTINIVEL




