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PARCIAL 4

EXPORTACION

Proceso mediante el cual una empresa vende vy

envia productos o servicios desde su pais de
origen hacia otro pais. Es una forma de
internacionalizacion de los negoCios y una
estrategia para expandir mercados.
Tipos
e Directa: La empresa vende directamente al
comprador en el extranjero.
¢ Indirecta: Utiliza intermediarios  como
agentes o empresas exportadoras.

ALIANZA ESTRATEGICA

Es un acuerdo entre dos o mas empresas para
colaborar y lograr objetivos comunes, Sin que
exista una fusidn o adquisicion. Se basa en la
cooperacion  para  aprovechar  recursos vy
capacidades compartidas.
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MULTINIVE

El modelo multinivel (o mercadeo en red) es una

estrategia de ventas directa donde los participantes

ganan dinero tanto por vender productos como por

reclutar a otros vendedores, creando una red o

“piramide” de distribuidores.
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