EUDS

[ PASION POR EDUCAR |

Nombre de alumno: Daniel Antonio
Ortiz Albores.

Nombre del profesor: Andrés
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EXPORTACION

Vender productos o servicios al extranjero sin establecer presencia fisicaen el otro pais.
@, Tipos de exportacion

ende directamente al cliente internacional

de intermediarios © distribuidores

# Ventajos

Directa: empresa V
\ndirecta: a través

/ Bajo riesgo
 Menor inversién inicial
/ Expansién rapida
1 Desventajas
X Menor control del mercado externo
X Barreras arancelarias
() Ejemplo gréfico:

sde el pais de origen hacia distintos mercados

Mapa mundial con flechas de:

Acuerdo s
. entre dos o més empresas para colaborar en ;
merc
i # Tipos comunes
. oint Venture (empresa conjunta)
o Licencias / franquicias
igos compartidos (en aerolineas)
L ul Ventajas
c;so @ nuevos mercados y tecnologia:
J MMlenores' costos compartidos ?
€leracion del posicionamiento
e ) ! Desafios
Rerencnas culturales o de gestion
lesgg de fuga de conocimiento
- l.lw Ejemplo gréfico:
T
elazados con logos de empresas ficticias

ados internacionales sin fusiong A\

sistema de distribucién donde los vendedores también reclutan a ofros vendedores, generando

comisiones por ventas propiasy desured.
Estructura piramidal (legal, si hay venta real)
Distribuidores
Lideres de equipo
patrocinadores
@) Ventajas
Rapida expansion de red
 Bajos costos de distribucion
/ Motivacién mediante incentivos
1 Controversias
Lideres de equipo
undirse con esquemas piramidales ilegales
X Saturacién de mercado sino se regula bien
() Ejemplo gréfico:
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