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EXPORTACIÓN

€XPORTACION
Vender productos o Serviciosal extranjero

sin establecer presencia fisica
en el otro país.

Q Tipos de e exportación

Directa:empresa
vende directamente al clienteinternacional

o distribuidores

Indirecta a través de intermediarios
o

Ventajas

/Bajo riesgo

VMenor inversióninicial

VExpansión rápida

A Desventajas

X Menor control del mercado externo

X Barreras arancelarias

OEjemplo gráfico:

Mapa mundial con flechas desde el país de origen hacia distintosmercados

colaborando

ALIANZA ESTRATEGICAAcuerdo entre dos omásempresas para colaborar en mercados internacionales sinfusionarsePTipos comunes
Joint Venture (empresa conjunta)

Licencias / franquicias
Códigos compartidos (en aeroliíneas)

M Ventajas
VAcceso a nuevoS mercados y tecnologíasV Menores costos compartidos

VAceleración del posicionamiento
ADesafios

X Diferencias culturales odegestión
Riesgo de fugadeconocimiento

�lempl gráfico:
Dos engrang esentrelazados con logos de empresas ficticias

MUL TINIVEL

Sistema de distribUción donde los vendedores también reclutan a otros vendedores, generando

comisiones por ventas propias yde su red

DEstructura piramidal (legal, si hay venta rea)

Distribuidores

Líderes deequipo

Patrocinadores

GVentajas

Rápida expansión de red

VBajoscostos de distribución

/Motivación mediante incentivos

A Controversias

Líderes de equipo

undirse con esquemas piramidales ilegales

X Saturación de mercado si no se regula bien

OEjemplo gráfico:

Pirámide con capas de distribuidores y flechas de comisiones /fivjos de ventas


