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Accion Promocional

que es la promocion?

Es aquella actividad que se realiza
con el objetivo de darse a conocer,
un emprendedor, emprendimiento

O empresa, ofertando sus
productos o servicios

Son llegar a mas clientela,

iIncrementar sus ventas darse un
posicionamineto en el mercado,
ser popular.

1.¢Qué situaciones sugieren el uso de la
promocion de ventas? 3

Nos ayuda en situaciones donde
gquedramos impulsar nuevos
productos, en dar descuentos,

sacar productos rezagados,
tener a clientes fieles.

¢Cudles son las principales actividades
promocionales y en qué consisten?

Ofertas: productos o servicio con algun
descuento para su mayor facilidad en

FLASH venta.

Premios o regalos: Es un incentivo

SALE para los clientes por adquirir el

producto y sean recurrentes al
producto ofrecido.

Rifas o sorteos: Son regalos que se le
otorga a la persona ganadora en
cierta dinamica.

Muestras: Es ofrecer el producto para
que el cliente conozaca de este, de
manera gratuita.




