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Experiencia de venta

un proyecto que navcio hace un tiempo,
con la mision clara de ayudar a los
animales que han sido victimas de maltrato
y abandono.

Nuestra estrategia de ventas no era solo
ofrecer productos, sino crear conciencia.
Cada vez que un cliente compraba
alimento, medicamentos o accesorios, una
parte de esa venta era destinada a apoyar
refugios independientes, cubrir
tratamientos medicos para animales
rescatados y financiar campafas de
esterilizacién gratuitas en comunidades
vulnerables.

Lo mas significativo fue el programa
"Compra con Causa", donde cada producto
vendido incluia una pequena ficha
informativa con la historia de un animal
rescatado. Los clientes podian ver a quién
ayudaban con su compra. Muchos se
sentian motivados no solo a consumir mas
responsablemente, sino a involucrarse
como voluntarios o adoptantes,

Recuerdo especialmente a una perrita
llamada Luna, encontrada en condiciones
graves de desnutricion.

Mas que una experiencia comercial, fue
una experiencia humana. Aprendi que las
ventas pueden ser una poderosa
herramienta de cambio cuando se
conectan con un propgésito. Y entendi que
ayudar a los animales también significa
educar, inspirar y movilizar a las personas.



