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« Asigna tiempos, responsables,
metas Y recursos a :ndu
actividad.

+ Permite cumplir los objetivos
d' lﬂ !mPrESﬂ.

» Prepara todo lo necesario para
el inicio de operaciones.

+ Es una organizacion detallada
de las actividades
emp esariales.

ta la ejecucion ordenada
nte del trabajo.

« Investigar el mercado

« Analizar la competenc

+ Completar el estudio de
mercado

« Establecer el sistema de
distribucién

« Definir la publicidad.

« Disefiar identidad visual

+ Definir sistema de

romocion
. Disefiar el empaque

PRODUCCION = 0
- Definir el proceso de produccioi ‘ 5 \’ ‘lu\\\ﬁ\\

+ Determinar ubicacién y
distribucién de las instalaciones.
ificar la mano de obra

a.
tecnalogia adecuada.

- Seleccionar proveedores de
equipo, herramientas y materias
primas.

+ Obtener equipo y herramientas

ara la produccién.

. Esiulﬂe:!r procesos de compras
inventarios.

+ Comprar materia prima para
fabricar o prestar el servicio.

« Adquirir o rentar instalaciones
necesarias.

+ Acondicionar instalaciones de
Eroduccidn y administracién.

- Reclutar y capacitar al person:

Definici
« Costo: Desembolso necesario para operar
a empresa, sin intencién directa de
anancia (ef. luz).
+ Gasto; Desembolso con la intencion de
generar ingresos o utilidades (e}
publi:ldad?.

n con el volumen de
6n o ventos (ej. materia prima)
« Fijos: Permanecen constantes en un
odo, sin |rnrrurrur produccion ¢ ventas
. renta, sueldos administrativagle.
social
rtacion monetario de |of

« Es una sintesis claro, concisa y
explicativa del plan de negotios.

« Su extensién recomendada es de 3
paginas (mdximo 5, a doble espacie).
Se presenta al inicio del plan de
negocios como carta de presentacién del
proyecto y del emprendedor.

’

o

« Informacién clave del plan completo. ’

- Factores que garantizardn el éxito del
proyecto. 1
Datos principales de cada drea del
negocio (técnica, economica, marketing).

+ Todo debe integrarse n un sofo blogug
de fexto, sin seccioves separadas,

+ Responsable del proceso contable y
cémo se llevard a ca

« Capital inicial requerido

« Resumen de los estados financieros

+ Indicadores financieros clave con
interpretacién

« Plan de financiamiente

cie y ofinalizacién del

eparacién

 Incluir actividades de todas las dreas: legal,
operativa, administrativa, financiera y comercial.

+ Organizar toreas en orden cronclégico para
mayer claridad.

+ Asegurar esordinacién entre dreas para evitar

+ Servir como guia para medir avances y
cumplimiento de tiempos.

{
®

« Definir funciones de la
empresa y del personal.
« Disefiar la estructura
organizacional.
« Establecer perfiles de puestos.
+ Elaborar manuales operativos
por drea.
Disefiar el proceso de
reclutamiento, seleccion,
contratacion e inducci
« Definir el sistema de
capacitacién de la empresa.
« Crear tabuladores y politicas
de sueldos y salar
« Establecer procedimientos de
. evaluacién de desempefio.
U ’- Disefiar procedimientos de
@ I

relaciones laborales.

Un proyecto de inversion bien
planificade es esencial para
cualquier emprendimiento.

+ Establece una meta

« Enlista necesidades

+ Realiza un presupuesto de
inversiones

« Yalora y compara

+ Planifica las operaciones

Nombre de la empresa

- Justificacién (concisa) y misién de la

empresa
Ubicacién de la empresa.

- Yentajas competitivas.

« Descripelon de los productos y servicios
da-L enipresa (concrito, no e detail)

« Descripcion del mercado que
atenderd la empresa.

« Demanda potencial del producto o
servicio.

» Conclusiones del estudio de
mercado realizado.

+ Resumen del plan de ventos.

¢ bloques esenciales:

1.Segmento de mercade: o quién se
dirige la empresa.

2 Propuesta de valor: camo satisface
una necesidad mejor que la
competencia.

3.Canales de distribucién: cémo entrega

B 55 productos o servi
Rela: con clientes:
interaccién que mantiene con los
con dores.
5.Flujos de ingresos: cémo obtiene
os por sus productos o servicios.
son chave: 16 ecesonio pov
operar (humanaos, financieros, Fisicos,

: tareas esenciales
para que funcione el m: s
& Socios clave: alianzas y proveedares
estratégicos.
9 Estructura de cost astes
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