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PRESENTACION DEL MODELO DE NEGOCIO.
Plan de trabajo:

Es la asignacion de tiempos, responsables, metas y
recursos a las diferentes actividades de una empresa
de forma que se cumplan los objetivos.

Marketing:

Desarrollar una investigacion del mercado
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Produccioén: . :
De la misma manera, el area de

produccion abarca una serie de
actividades a realizar (al igual que
en marketing, se trata de lds
actividades gue pudieron haber
quedado pendientes o que pudieran
requerirScomplie me aicclomn s

Organizacion:

El drea de organizacion abarca también
una serie de actividades a realizar:

Definir las funciones de la empresa y el
personal que las llevard a cabo.

Disenar la estructura organizacional de
la empresa.
Establecer los perfiles de cada puesto.

Elaborar los manuales operativos de
cada drea funcional.

Disenar el proceso de reclutamiento,
seleccidn, contratacion e induccion del personal.
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PRESENTACION DEL MODELO DE NEGOCIO.
Costos y gastos:

El costo es uno de los elementos mas importantes para
realizar las proyecciones o planeaciones de un negocio.
El costo es cualquier cantidad de dinero que se debe
erogar para pagar lo que se requiere en |la operacion
de la empresa, no tiene como fin la ganancia, en
tanto que el gasto si se desembolsa con el objetivo de
obtener utillidades; por ejemplo, la |uz seria un costo,
mientras que un anuncio de radio seria un gasto.

Resumen ejecutivo:

El resumen ejecutivo es el concentrado de Ia
informacion sobresaliente de cada una de las areas
prrgy del plan de negocios. Un buen resumen ejecutivo
— debe ser claro, conciso y explicativo, no exceder
de cinco pdaginas a doble espacio (el optimo
son tres), y contener los siguientes aspectos:

Toda la informacidén clave del plan.
Los elementos que dardn éxito al proyecto.

La informacidn principal de cada drea analizada en el plan
de negocios, que permita la evaluacion preliminar
técnica, econdémica y de marketing del proyecto.

Contenido del resumen ejecutivo:

Como ya se indico, el resumen
ejecutivo confiene los elementos
principales (mdas importantes) del
plan de negocios, por lo que su
@lonfenido se fundamentfa
Rlecisamente en las secciones
8ue ya fueron senaladas a lo Ior?o
e este libro, pero sin hacer las
divisiones correspondientes; esto es,
resentando la informacion en
orma continua y sin secciones.
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PRESENTACION DEL MODELO DE NEGOCIO.

Modelo de negocio: MODELO DE NEGOCIO
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COMO

RECURSOS
CLAVE

ESTRUCTURAS DE COSTES

CUMNTD

Describe cOmo una organizacion crea, captura y entrega valor,
ya sea econdmica o social, al cliente. El término modelo
de negocio abarca un amplio rango de actividades
que conforman aspectos clave de la empresa, tales como
el propdsito de la misma, estrategias, infraestructura,
bienes que ofrece, estructura organizacional, operaciones,
politicas, relaciédn con los clientes, esquemas de
financiamiento y obtencion de recursos, entre otros.
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