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@ &Qué es un modelo de negocio?

Un modelo de negocio es la forma en
que una empresa crea, entrega y
captura valor.

Es decir, es el plan estructurado que
define cémo una empresa gana dinero,
cémo llega a sus clientes, qué
productos o servicios ofrece, cémo los
produce, y cémo se diferencia de la
competencia.

P2 Elementos clave de un modelo de
negocio:

2 ¢Por qué es importante un modelo de
negocio?

Propuesta de valor — ;Qué problema resuelves? ;Qué ofreces?

| Clientes — 4A quién vas dirigido?
Permite tener claridad sobre cémo funcionard tu negocio. — - —— ) " 5
Ayuda a tomar decisiones estratégicas con mas seguridad. EMEED = HeSD SRS @ W Ellaes:
Permite atraer inversionistas al mostrar como se generardn ingresos. n n n » R . R .
N Relacién con los clientes — ;Cémo interactias con ellos?
Es fundamental para adaptarse a los cambios del mercado. n n n
Fuentes de ingresos — 4Cémo ganas dinero?
L Recursos clave — ;Qué necesitas para operar?

Actividades clave — ¢Qué haces para entregar valor?

Socios clave — 4Con quién colaboras?

"] Ventajas de tener un modelo de
negocio bien definido:

Estructura de costos — sCudnto cuesta operar?

Ayuda a enfocar el negocio y evitar errores.
Te permite saber qué necesitas mejorar.
Te prepara para competir mejor en el mercado.
Es fundamental para la innovacién y el
crecimiento.

Conclusién:

Un modelo de negocio no es solo una idea bonita, es
una estructura légica que permite que una empresa
funcione, crezca y se mantenga en el tiempo.
Conocer los diferentes tipos de modelos permite a
los emprendedores elegir la estrategia adecuada,
innovar y crear proyectos sostenibles.
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