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Identificación de la necesidad

Una buena idea de negocio
comienza con la identificación
de un problema o necesidad
que afecta a un grupo
específico de personas.

¿Qué necesidades no están siendo
satisfechas actualmente? ¿Qué
problemas existen que podrían ser
resueltos? 

propuesta de valor

la solución que ofrece la empresa.
¿Qué productos o servicios se
ofrecerán? ¿Cómo resolverán el
problema identificado? 

publico objetivo Se define a quien va dirigido la
solución.

¿Quiénes son los clientes potenciales?
¿Cuáles son sus características
demográficas y de comportamiento? 

analisis de la competencia

Es crucial analizar a la
competencia para entender el
mercado y diferenciar la propia
oferta.

¿Quiénes son los competidores? ¿Cuáles son
sus fortalezas y debilidades? ¿Qué ventajas
competitivas se pueden ofrecer?

plan de negocio
El plan de negocio incluye la
estrategia para llevar la idea a
la práctica.

Modelo de negocio: Cómo se generarán ingresos y se operará la empresa (ej:
venta directa, suscripción, etc.) 
Plan de marketing y ventas: Cómo se promocionará y venderá el producto o
servicio 
Plan financiero: Cómo se financiará la empresa, incluyendo costos, ingresos
proyectados y rentabilidad 
Estructura organizacional: Cómo se organizará internamente la empresa 

validacion de la idea
Es importante validar la idea con el público objetivo
para comprobar si realmente satisface una necesidad
y si la propuesta de valor es atractiva. 

adaptación al mercado
Una vez en funcionamiento, es crucial adaptar la idea a
las necesidades cambiantes del mercado. 




