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SERVICIOS DE FISIOTERAPIA ANIMAL

{Demanda creciente {Por tratamientos no invasivos y rehabilitacién postquirurgica.

1. JUSTIFICACION DE LA EXPANSION { Valor afiadido { Para los clientes actuales, mejorando su fidelidad y frecuencia de visita.

{Ventaja competitiva { Frente a clinicas que no ofrecen este servicio.

Investigacion local de mascotas geriatricas, con lesiones articulares, postoperatorios, paralisis,

Mercado objetivo ’
obesidad o atletas.

Competencia local Analisis de centros cercanos que ofrezcan fisioterapia animal.

2. ANALISIS DE VIABILIDAD o . .
e Inversioén inicial moderada: aprovechando el espacio y estructura existentes.

e Costos estimados: Equipamiento basico: $8,000 — $15,000, Formacién de personal:
$1,500 — $3,000, Espacio mobiliario: $2,000 — $5,000

Viabilidad econémica

Precio por sesion: $100 — $150, Promedio de sesiones por tratamiento: 6 a 10, Clientes

Ingresos estimados
potenciales por mes (inicio): 10 — 20, Ingreso mensual proyectado (fase inicial): $1,800 —

$4,000
{ Personal -{veterinario con formacidn certificada en fisioterapia y rehabilitacién y 1 auxiliar de apoyo en sesiones.
3. REQUERIMIENTOS
OPERATIVOS Infraestructura Sala independiente, tranquila, con buena ventilacién y espacio para movimiento.

. . . Camillas ergondmicas, pelotas y bandas elasticas, Laser terapéutico, electroestimulacién y
Equipamiento esencial . . g
ultrasonido y Esterillas antideslizantes

Comunicacién interna {Informar al equipo veterinario y asistentes para que recomienden el nuevo servicio.

4. ESTRATEGIA DE MARKETING Cartelera y folletos informativos, Boletines por correo electrénico a clientes actuales,
Comunicacion externa Publicaciones en redes sociales mostrando casos reales y evolucién.

Planes De Contingencia:

Posibles Obstaculos: 1. Realizar charlas gratuitas, talleres o publicaciones
1. Falta de conocimiento del educativas sobre fisioterapia animal.
p Baja contingencia servicio por parte del publico 2. Ofrecer una primera evaluacidn sin costo o una
5. EVALUACION DE RIESGOS : -j- & iei p b i i i sesion inicial con descuento
inicial del servicio 2. Desconfianza hacia terapias
alternativas 3. Asegurar que el lugar sea visible, con buena
3. Ubicacién poco accesible sefalizacion desde calles principales, y ofrecer

mapas o indicaciones claras en redes.



