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PLAN DE NEGOCIOS 

Descripción de la 

empresa y Análisis 

de mercado 

En la descripción se detalla la 

naturaleza del negocio y que 

necesidad del mercado se 

busca cubrir. 

Mientras que el Análisis de 

Mercado es un estudio 

exhaustivo del mercado 

objetivo, en los que las 

prioridades son: 

 La competencia. 

 Las tendencias. 

 La industria. 

 Tamaño de mercado. 

Plan operacional 

Define los procesos diarios, ubicación, 

tecnología, proveedores y necesidades 

logísticas. 

También se tomarán en cuenta los 

procesos claves dentro de este plan 

Anexos En estos documentos 

adicionales se incluyen 

 Estudios de mercado. 

 Curriculums. 

 Contratos. 

 Licencias, etc. 

¿Qué es? 

Es el documento en el 

que se detallan los 

objetivos de la 

empresa, estrategias, 

recursos y su 

implementación. 

 Misión y visión. 

 Productos y servicios 

ofrecido. 

 Objetivos principales. 

Resumen ejecutivo 

Es una breve 

descripción de la 

empresa, es lo primero 

que se presenta, pero 

se redacta hasta el 

final, en ello contiene: 

Estrategia de 

marketing y ventas 

Se basará en estrategias para 

atraer y retener clientes, precios, 

canales de distribución, publicidad 

y promoción. 

Desde estrategias de precios 

hasta tácticas de ventas. 

Organización y 

gestión 

Detalla la estructura organizacional, el equipo 

directivo, los roles clave 

Y si es necesario los perfiles profesionales 

requeridos. 

Proyecciones y 

financiamiento 

requerido 

Incluye presupuestos, proyecciones de 

ingresos y gastos, flujo de caja, punto de 

equilibrio y análisis de rentabilidad. 

Mientras que el financiamiento incluye Monto 

de inversión inicial, fuentes de financiamiento, 

destino de los fondos y condiciones de retorno. 

Son un elemento importante en 

la estructura del plan de 

negocios que permiten 

proporcionar información 

adicional. 
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