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“BELLEZA CON RESPALDO MEDICO*

PROPUESTA DE VALOR
CLINICA DE SERVICIOS DE TRATAMIENTOS
CORPORALES REDUCTIVOS, CON EQUIPOS
DE GRADO MEDICO Y PRODUCTOS
EUROPEOS EXCLUSIVOS, QUE MOLDEAN
CINTURA Y REDUCEN 20 CM EN 30 DIAS

beauties

HAIR FACE & BODY CLINIC

SECUENCIALIDAD:
PROPUESTA DE VALOR
CLIENTES OBJETIVO
CANALES DE DIFUSION
RELACION CON CLIENTES
FUENTES DE INGRESO
RECURSOS CLAVE
ACTIVIDADES CLAVE
SOCIOS CLAVE
ESTRUCTURA DE COSTOS
ALIANZAS ESTRATEGICAS
ESTRATEGIAS DE MARKETING Y VENTAS
ANALISIS FODA
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OBJETIVOS ESPECIFICOS:

. CLIENTES: MUJERES DE 18-60 ANOS.
e INGRESOS: PAQUETE PREMIUM $4,500 X 30
CLIENTES/MES.

« FORTALEZAS: TECNOLOGIA DE ALTA GAMA,
RESULTADOS GARANTIZADOS.

FORTALEZAS DEBILIDADES
« EQUIPOS CON TECNOLOGIA DE ALTA « UBICACION TRANSITADA
GAMA *  SIN ESPACIO PARA ESTACIONARSE
« PRODUCTOS PREMIUM DE MARCAS » MENU DE SERVICIOS LIMITADOS
EUROPEAS

« PRECIOS ACCESIBLES
e RESULTADOS GARANTIZADOS

OPORTUNIDADES AMENAZAS

e CAPACIDAD DE INNOVACION « COMPETENCIA CON CIRUJANOS
E IMPLEMENTACION ESTETICOS Y CLINICAS CON
CONSTANTE DE NUEVOS COSTOS BAJOS.
SERVICIOS ESTETICOS. +« COMPETENCIA POR NEGOCIO SIN

e CREACION DE ALIANZAS LICENCIAS MEDICAS PARA
CON EMPRESAS DE EJERCER.
PRODUCTOS ESTETICOS. e FALTA DE MATERIA PRIMA.

e FLUCTUACION DE PRECIOS EN
INSUMOS.



