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PLAN DE NEGOCIOS
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| olan. destacando | ¢ . - quip los procesos clave, la tecnologia utilizada y curriculos, cartas de intencion,
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Estudio de la competencia - . _
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Define como se estructuran los recursos Presupuesto Estrategia de marketing
humanps y materiales optimizando la Es una herramienta fundamental para Ayuda a proporcionar el producto,
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a: operativo y alcanzar los objetivos empresariales. permitendo  gestionar de manera acciones de promocion efectivas que
LA ) . efectiva los recursos y proyectar el apoyen las ventas.
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