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La determinacion del nivel 6ptimo de Son costosas, puesto

Se ocupa del analisis de inversion en activos de corto plazo exige que requieren

las decisiones que afectan . la identificacion de los diferentes costos ' mayores desembolsos

al activo circulante y al de las politicas alternativas de para financiar el
Fuentes de pasivo circulante. financiamiento a corto plazo. efectivo y los titulos
financiamiento a corto Ejemplo negociables,
plazo. Se relacionan con entradas = Cuando la empresa pide materias inventarios y cuentas

primas, paga en efectivo y planea por cobrar.
vender los bienes terminados
dentro de un ano al contado.

y salidas de efectivo que
ocurren durante un afio

Una linea no comprometida es un acuerdo

. : . La politica financiera a corto
informal que permite a la compaiiia obtener

Préstamos L . o plazo que adopte una
; tig fondos en préstamo hasta un limite especificado .
sin garan L . - . empresa esta compuesta al
con anterioridad sin tener que realizar los tramites )
) les menos por dos elementos:
Plan financiero a LEAMENES, La magnitud de la inversion
corto plazo. La garantia de los  (Ejemplo: Garantia general | de la empresa en activos
. préstamos a corto  |sobre inventarios, Deposito | circulantes Y Financiamiento
Préstamos con T My : . ] ]
garantia plaz I en consignacion, de los activos circulantes.
las cuentas por Financiamiento mediante
. . cobrar o los almacenes generales de
Financiamientos e o,

a corto plazo.

El crédito comercial es una

fuente de fondos para el

comprador porque no tiene
Crédito comercial como que pagar por los bienes sino
medio de hasta después de reC|b|r_Ios. Cuando una empresa demora sus pagos,
financiamiento. Los proveedores se dedican al | gepe esforzarse por mantener a los

negocio de vender bienes, y el | proveedores bien informados de su situacion.
crédito comercial puede

aumentar las ventas.

Un proveedor puede estar dispuesto a aceptar
la demora de los pagos, en particular si el riesgo
de deudas incobrables es minimo.

Las ventajas de usar el crédito comercial
La empresa puede disfrutar de los bienes o deben compararse con el costo.

e o Zervmosl que r][a.a%qumddo a ut? | Puede darse a través de un simple

Er:g;?:rdoer con fa ventaja de poder abonarios = .ompromiso de pago o adoptar otros
Ventajas del crédito . . . mecanismos algo mas complejos como un
AT El prestamista puede imponer restricciones a pagaré. Algunos: Créditos comerciales con

la erglpres? 3t/)|buscar utng posicién seglura. Es vencimientos a 30, 60 y 90 dias, Letras y
posible establecer restricciones con e pagarés y Factoring.

crédito comercial, pero no son probables.
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