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MERCADOTECNIA
NUTRICIONAL

DOCENTE: PATRICIA DEL
ROSARIO LUNA
GUTIERREZ

ALUMNA: DIANA BRIONES
RAMIREZ
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NEGOCIACION VY SUS
TIPOS
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NEGOCIACION
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También llamada de “suma cero”.
Una parte gana y la otra pierde.
Se enfoca en maximizar el beneficio
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Busca un beneficio mutuo.
Se basa en la cooperacion y el
“ganar-ganar”.

_ Fomenta relaciones a largo plazo.
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" POR CONCESIONES

Ambas partes ceden en algunos

puntos para llegar a un acuerdo.

Se usa cuando ninguna parte puede
.. obtener todo lo que quiere.
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‘COMPETITIVA
Cada parte trata de imponer su
posicion.

Se basa en la persuasion y la
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