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Modelos de equilibrio para la determinacion
del precio de la ofertay demanda

Los modelos de equilibrio de oferta y demanda
son herramientas que permiten el precio y la
cantidad de bienes o0 servicios que se
intercambian en un mercado.
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Siel precio de un bien sube, nuevamente se deja el
equilibrio. Habra mas vendedores interesados en
vender (ya que la rentabilidad sera mayor) pero al
mismo tiempo menos compradores interesados
en comprar (porque el precio es mas alto).

Exceso de Oferta

Precio

$4
$3
$2
$1

p{e] 30
Cantidad

Mercado equilibrado

Todo lo que hay para vender se vende (nadie

demanda

mas ni menos de ese determinado

bien o servicio de lo que esta ofertado en el

mercado).

EQUILIBRIO DE MERCADO

b <€—— Punto de equilibrio

M

Demanda

Cantidad Q




Modelo para la determinacion del punto

S Coste Fijo
de equilibrio de las ventas y los gastos

Son aquellos costes que son independientes a la
operacién o marcha del negocio. Aquellos costes en
los que se debe incurrir independientemente de
que el negocio funcione, por ejemplo, alquileres,
gastos fijos en agua, energia y telefonia; secretaria,
vendedores, etc.

El modelo de punto de equilibrio es
una herramienta de gestion que permite calcular
el volumen de ventas y gastos necesarios para
gue una empresa no pierda ni gane.

Costes Variables ] Margen de contribucion ]

aquello que implica el funcionamiento vivo del Para que el negocio tenga sentido, el precio
negocio, por ejemplo, la mercaderia o las materias de venta debe ser mayor que el precio de

primas. los costes variables cambian en proporcion compra. Esta diferencia es lo que se conoce
directa con los volumenes de produccion y ventas. como margen de contribucion.




Modelo para la determinacion del punto
de equilibrio de las ventas y los gastos

Formula J

Para calcular La férmula del punto de

equilibrio necesitamos los siguientes
Es un indicador necesario para calcular no solo la datos.

eficiencia de las operaciones de una empresa, sino
el volumen de ventas netas necesarias para que en
un negocio no se gane ni se pierda. Con ello se
puede fijar, por ejemplo, el margen de ganancia que
tendra el precio del producto o servicio ofrecido.

1. IT: Ingresos Totales

2. CT: Costos Totales

3. Pv: Precio de venta unitario
4. CF: Costos Fijos

X

= CF/Pv-Cv= Punto de equilibrio

|Ejemplo con punto de equilibrio con valor ]

Ejemplo J
Punto de equilibrio en valor:

Ejemplo: El producto cuesta el valor de $ 50, PE = Costos Fijos / (1- Costo de venta /
mi costo variable unitario es de $ 25 y mis Precio de venta)

costos fijos suman $ 12.500. Se hace el
o ) . PE = 25000/ (1- 250/1250)
siguiente calculo:

Punto de Equilibrio =12.500 / (50 - 25) = 500 PE =25000/(1-0.2)

El punto de equilibrio es 500, esto es, se FE= 2000

deben vender 500 unidades para obtener el PE = $31.250

punto de equilibrio. ’ -
La formula anterior indica que para alcanzar

el punto de equilibrio la empresa debera

vender un monto de $31.250.
12.500/ (50-25) = 500
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Matematicas administrativas

3.13- Casos en que no se puede determinar o encontrar un punto de equilibrio

1. Definir costos

Se Consideran como costos a
todos los desembolsos,
incluyendo los gastos de
administracion y de ventas,

Costos variables: Son los costos que varian de acuerdo con
los cambios en los niveles de actividad (Ventas, materia

L . rima).
pero sin incluir los gastos P )
financieros ] a los » Costos Fijos: Son costos que no estan afectados por las
impuestos. variaciones (Alquileres, depreciaciones, seguros etc.).
-
€5
. - '
En tercer lugar, determinamos el Costo Variable —
Unitario (Cvu), el cual se obtiene al dividir los Costos PN

Variables totales entre el nimero de unidades a .

producir (Q). ’ \

La formula para hallar el punto
de equilibrio es: (P x U) - (Cvu x
U)-CF=0

~

-~

-

P: precio de venta unitario.
U: unidades del punto de
equilibrio, es decir, unidades a
vender de modo que los
ingresos sean iguales a los
costos.

Cvu: costo variable unitario.
CF: costos fijos.

5. Comprobar Resultados

Para saber cuanto
necesitamos vender para
alcanzar el punto de
equilibrio, cuanto debemos
vender para lograr una
determinada utilidad, cual
seria nuestra utilidad si
vendiéramos una
determinada cantidad de
productos, etc.

Una vez hallado el
punto de equilibrio,
pasamos a comprobar
el resultado a través
del uso del Estado de
Resultados.




SUPER NOTA

3.14- Criterios para aplicar un modelo de equilibrio adecuado

Caracteristicas de la economia

e Sectores productivos

13

El analisis de un negocio
utilizando el modelo de punto
de equilibrio considera los
siguientes factores:
capacidad instalada, e Tipos de consumidores

estructura de costos y gastos
n ®
H E a

e Posibilidades
tecnoldgicas

e Preferencias de los

recio de ventas. .
yp consumidores

e Dotacionesinicialesde
los consumidores

‘o EEH ) comercial
con elresto del mundo

e Elvolumende producciones ’
igual al volumen de ventas

o EL precio de venta
permanece invariable

o El costo variable unitario es ,
constante ®

e Evaluar la rentabilidad
de cada producto de
forma periddica

e Analizar los cambios
en los volimenes de
e Los costos fijos han sido ventas y el
dimensionados para una g posicionamiento de
determinada capacidad precios
instalada

e Analizar los cambios
en la oferta de

’ productos

e Analizar las
aportaciones de cada

El punto de equilibrio es producto a las ventas
una representacion totales

grafica o matematica del ’
nivel de apalancamiento
Todos estos factores
Se basa en la relacion se deben de
entre los ingresos totales considerar,
|

de la empresay su costo
total

incluyendo las
caracteristicas de la
economia que se
desea modelar.




SUPER NOTA

3.15- Repercusidén de los costos en la obtencion del punto de equilibrio

existen 3 variaciones del calculo
de punto de equilibrio que puede
ser importante conocer.

Muestra la cantidad de ventas
necesarias para que su beneficio
seacero.

Lucro = Cero

Formula: PEC = Gastos fijos / @
margenes de contribucion
Vantagem: Tenga en cuenta sus
estados financieros para
mostrarle exactamente cudanto
necesita vender para obtener un
beneficio cero.

1: Punto de equilibrio contable

2; Punto de equilibrio financiero

3: Punto de Equilibrio Econémico

Muestra cuanto se necesita ’
vender para quedarse con el
beneficio cero.

Lucro = Cero - Depreciacion
Férmula: PEF = (Gastos fijos -
Gastos no desembolsables) /
Margen de contribucion

la empresa determina una
ganancia minima deseada para
incrustarse en el calculo,

. . representando una
Vantagem: El calculo no tiene en P ., .
remuneracion al capital

cuenta gastos que no van a salir de X .
invertido en ella.

su caia. ;
Lucro = Cero + Remuneracion
del Capital Propio

Féormula: PEE = (gastos fijos + =./_
beneficio deseado) / Margen de g
contribucion . % +« [ ‘.:‘
Vantagem: El calculo ya tiene en _ E E_ s M _\ ‘
cuenta cuanto quiere de lucro, == = = |

ayudandole a entender la
cantidad de productos o
servicios que necesitan ser
vendidos para que usted tenga
retorno.
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