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MODELOS DE EQUILIBRIO PARA LA
DETERMINACION DEL PRECIO DE LA OFERTA Y LA
DEMANDA

En una situacion normal, el mercado se encuentra equilibrado. Se oferta tanto como
se demanda.
Todo lo que hay para vender se vende (nadie demanda mas ni menos de ese
determinado bien o servicio de lo que esta ofertado en el mercado).

Precio

Demanda

0 Equilibrio Cantidad

EXCESO DE DEMANDA

Si por ejemplo bajase mucho el precio de un bien,
aumentaria su demanda y al mismo tiempo
también descenderia la cantidad ofrecida

Precio

Oferta

Se produce entonces un exceso de demanda, es
decir muchos compradores interesados en

comprar y al mismo tiempo un mercado que : N O
ofrecera menos cantidad. e e

. .

0 Cantidad

Precio

EXCESO DEOFERTA

Si el precio de un bien sube,
nuevamente se deja el equilibrio.
Habra mas vendedores interesados
en vender (ya que la rentabilidad
S sera mayor) pero al mismo tiempo
0 Cantidad menos compradores interesados en
comprar (porque el precio es mas

alto).




MODELO PARA LA DETERMINACION DEL
PUNTO DE EQUILIBRIO DE LAS VENTAS Y
LOS GASTOS.

La determinacion del punto de equilibrio es uno de los elementos
centrales en cualquier tipo de negocio pues nos permite determinar el
nivel de ventas necesarias para cubrir los costes totales, el nivel de
ingresos que cubre los costes fijos y los costes variables.

e Coste fijo: denotaremos todos aquellos
costes que son independientes a la

operacion o marcha del negocio.

e Coste variable: denotaremos todo . VENTAS (Precio)
aquello que implica el funcionamiento

. . o

vivo del negocio. .

P(x) -
LLa suma de estos costos (CF+CV)
corresponde a los costos totales (CT).

COSTO TOTAL

Costos Fijos

5
>

Produccion

Es de interés hacer esta distincién porque una
vez iniciada la operacién del negocio comienza
la carrera por cubrir los costes fijos primero
(alquileres, salarios) y luego los costes variables
(mercaderia, materias primas). En la parte
izquierda de la grafica los costes totales son
mayores a los i Ingresos totales, de ahi que la
denominemos “4rea deficitaria” (color naranja).

Cuando los ingresos alcanzan el punto en que

se cubren todos los costes (fijos y variables) se P | \\..
dice que se esta en el punto de equilibrio. Este Hil > DN
punto también se conoce como punto de /—/ \/

quiebre, dado que al cruzarlo abandonamos el
area deficitaria y pasamos al area de beneficios II |
(area verde). | |

Para obtener el Punto de Equilibrio o punto de
quiebre podemos emplear las siguientes férmulas:
'TERMINACION DEL
pU%E%TOh%EISQUILERIO DE DETERMINACION DEL PUNTO DE
AT R EQUILIBRIO EN VOLUMEN
A P.E= Costos fijo o BEZ Loioo o

3 Costos totales - Costos variables
Costos variables

e
ventas totales




MODELO PARA LA
DETERMINACION DEL PUNTO
DE EQUILIBRIO DE LAS PUNTO DE EQUILIBRIO
VENTAS Y LOS GASTOS S L s

El punto de equilibrio es un indicador necesario para
calcular no solo la eficiencia de las operaciones de una o __ COSTO VARIABLE
empresa, sino el volumen de ventas netas necesarias =
para que en un negocio no se gane ni se pierda.

COSTO TOTAL

COSTO Fljo

Cantidades

LLos modelos son representaciones simplificadas de la
realidad, permiten ofrecer hipotesis sobre conductas
economicas.

CASOS EN QUE NO SE PUEDE DETERMINAR O
ENCONTRAR UN PUNTO DE EQUILIBRIO

EL PUNTO DE EQUILIBRIO

Pasos para hallar el punto de equilibrio y analizar nuestro
punto de equilibrio:

1. Definir costos: todos los desembolsos, incluyendo los
gastos de administracion y de ventas, pero sin incluir los
gastos financieros ni a los impuestos.

2. Clasificar los costos en Costos Variables (CV) y en
Costos Fijos (CF)

3. Hallar el costo variable unitario: determinamos el
Costo Variable Unitario (Cvu), el cual se obtiene al dividir
los Costos Variables totales entre el nimero de unidades a
producir (Q)

4. Aplicar la f6rmula del punto de equilibrio: (P x U) —
(CvuxU)—-CF =0

5.Comprobar resultados: Una vez hallado el punto de
equilibrio, pasamos a comprobar el resultado a través del
uso del Estado de Resultados.

6.Analizar el punto de equilibrio: una vez hallado el punto
de equilibrio y comprobado a través del Estado de
Resultados, pasamos a analizarlo, por ejemplo, para saber
cuanto necesitamos vender para alcanzar el punto de
equilibrio, cuanto debemos vender para lograr una
determinada utilidad, cual seria nuestra utilidad si
vendiéramos una determinada cantidad de productos, etc.




CRITERIOS PARA APLICAR UN
MODELO DE EQUILIBRIO
ADECUADO

El efecto de la variacién de los factores que
determinan el punto de equilibrio no es uniforme,
depende de la estructura de costos y gastos y del
margen de contribucién variable unitario, la
sensibilidad del volumen de equilibrio facilita priorizar = =
las decisiones que la empresa debe tomar en forma
adecuada y oportuna.

Factores a considerat:
e Capacidad instalada
e Estructura de costos y gastos
e Precio de ventas

REPERCUSION DE LOS COSTOS EN LA
OBTENCION DEL PUNTO DE EQUILIBRIO

El céalculo del punto de equilibrio es uno de los métodos mas
importantes para un buen control financiero de cualquier
negocio

Existen 3 variaciones del calculo de punto de equilibrio:

* Punto de equilibrio contable: muestra para usted la
cantidad de ventas necesarias para que su beneficio
sea cero.

e Punto de equilibrio financiero o de caja: no toma
en consideracion la depreciacién y la amortizacion,
factores que disminuyen el beneficio contable, pero
que de manera gerencial no representan la salida de
caja de su negocio

e Punto de Equilibrio Econémico : la empresa
determina una ganancia minima deseada par
incrustarse en el calculo, representando una
remuneracion al capital invertido en ella
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