ACTIVIDAD 2
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Es decir que todo lo que hay para
vender se vende (nadie demanda mas
ni menos de ese determinado bien o
servicio de lo que esta ofertado en el

mercado).

Es uno de los elementos centrales en
cualquier tipo de negocio pues nos
permite determinar el nivel de ventas
necesarias para cubrir los costes
totales o, en otras palabras, el nivel de

ingresos que cubre los costes fijos y

los costes variables.

b

Se pI'OdUCC entonces un

exceso de demanda, es decir
muchos compradores
interesados en comprar y al
mismo tiempo un mercado

que ofrecera menos cantidad.

Tipos de aspectos

Costes variables Coste fijo

Denotaremos todo
aquello que implica el

funcionamiento vivo del

Por otro lado el
exceso de oferta

Si el precio de un bien sube, nuevamente se
deja el equilibrio. Habra mas vendedores
interesados en vender (ya que la
rentabilidad sera mayor) pero al mismo
tiempo menos compradores interesados en

comprar (porque el precio es mas alto).

negocio, por ejemplo, la

’ .
mercaderia o las materias

Aquellos costes en los que se debe
incurrir independientemente de
que el negocio funcione, por
ejemplo, alquileres, gastos fijos en

/ /
agua, energla y telefonia.

primas .

v Comprobar la viabilidad
del negocio
v" Tendra volatilidad

v" Permite conocer el nivel

de beneficios V;\ )

v" Una vez cubiertos los

costes fijos, este margen

de contribucion se

convierte en utilidad neta.

Es un indicador necesario para calcular no solo la
eficiencia de las operaciones de una empresa, sino el
volumen de ventas netas necesarias para que en un

negocio no se gane ni se pierda.

Ingresos Totales = Pv(X) = 1,000 souvenir x S/ 50 = S/
50,000

ICostos totales = Cv(X) + CF = S/ 35x1,000 + S/ 7,500 = S/
42,500

Utilidad operativa = IT - CT = S/ 50,000 - S/ 42,500 = S/
7,500

Competencia

Como el negocio es tan bueno, la competencia no tardo en

llegar al segmento donde operaba tranquilamente.

Ingresos Totales = Pv(X) = 1,000 souvenir x S/ 40 = S/

40,000

|ICostos totales = Cv(X) + CF = S/ 35x1,000 + S/ 6,375 = S/

41,375

Utilidad operativa=IT — CT = S/ 40,000 — S/ 41,375 = -

S/ 1,375




Es aquel punto de
actividad (volumen de
ventas) donde los ingresos
totales son iguales a los
costos totales, es decir, el
punto de actividad donde
no existe utilidad ni

perdida.

Pasos para hallar
el punto de
equilibrio

— i

Definir costos

Clasificar costos en variables y en
fijos

Hallar el costo variable unitario
Aplicar la formula del punto de
equilibrio

Comprobar resultados

Analizar el punto de equilibrio.

iguales a los costos).

Hallar el punto de equilibrio es
hallar el nimero de unidades a
vender, de modo que se cumpla con

lo anterior (que las ventas sean

@

Dicho nivel minimo es elj
punto de equilibrio, el

cual depende del costo de
los insumos y el precio de

venta de los productos.

La sensibilidad del volumen
de equilibrio facilita
priorizar las decisiones que
la empresa debe tomar en
forma adecuada y

oportuna .

Se basa en premisas o
supuestos, los mismos que
en cada situacion en

particular se debe revisar.

Factores a

considerar

Debido a normas del
comercio internacional, el
Estado a sus empresas
exportadora le devuelve el
impuesto pagado, facilitando

que las mismas sean

competitivas en el exterior.

Se tiene que, para voliumenes menores de produccion,

los resultados netos son desfavorables, por ejemplo, para

Otra manera de determinar el volumen de equilibrio
es a base del margen de contribuciéon variable
unitario (mcvu), el cual es la diferencia entre el

precio de ventas (p) y el costo variable unitario (cvu);

produccion de 100 unidades anuales el margen de
pérdida representa el 67% de las ventas del periodo;
pero, para mayores volimenes, dichos resultados son
satisfactorios, tal es el caso de operar a plena capacidad,

en que la utilidad del ano equivale al 30% de las ventas.
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este margen, en nuestro ejemplo, es de 400 nuevos

soles por cada unidad de producto terminado.

)

MCVU =P - CVU = 900 - 500 =400 S/. / Unidad

“‘mp

Punto de equilibrio
contable

Punto de equilibrio
financiero

Punto de Equilibrio

Economico
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