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Modelos de equilibrio para la
determinacion del precio de la
oferta y la demanda

Modelo para la determinacion del
punto de equilibrio de las ventas y
los gastos
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W WSS independientes a la operacién o

de lo que esta ofertado en el mercado). 2

Por Coste Fijo, denotaremos todos
aquellos costes que son =

Por costes variables, denotaremos

marcha del negocio.
— todo aquello que implica el

ejemplo, la mercaderia o las materias
primas.

contribucién.
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Es decir que todo lo que hay para vender se vende (nadie
demanda mas ni menos de ese determinado bien o servicio
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funcionamiento vivo del negocio, por — =

Para que el negocio tenga sentido, el
precio de venta debe ser mayor que el
precio de compra. Esta diferencia es
lo que se conoce como margen de

El punto de equilibrio es un indicador necesario para calcular
no solo la eficiencia de las operaciones de una empresa,
sino el volumen de ventas netas necesarias para que en un

negocio no se gane ni se pierda.

Exceso de demanda : muchos compradores
interesados en comprar y al mismo tiempo un
mercado que ofrecera menos cantidad.

Exceso de oferta: Si el precio de un bien sube,
nuevamente se deja el equilibrio. Habra mas
vendedores interesados en vender (ya que la
rentabilidad sera mayor) pero al mismo tiempo

\

menos compradores interesados en comprar
(porque el precio es mas alto). \

Factores Determinantes

La determinacion del punto de equilibrio de
permite comprobar la viabilidad del negocio.
®©
Si hay constancia en el ritmo de los ingresos )
también lo habra en el rango 0 momento en 2 O’. 2
0

que se alcanzara el punto de equilibrio (o

“punto de quiebre”). = M 7

Si la actividad economica se desestabiliza y
se hace mas volatil, también el punto de
equilibrio tendra volatilidad, desplazandose
hacia fuera del rango habitual y provocando
problemas de liquidez que obligaran a
postergar o refinanciar los créditos o los
pagos de materias primas.




" Punto de equilibrio contable: Este es el método mas utilizado y muestra para

usted la cantidad de ventas necesarias para que su beneficio sea cero




