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¢{QUE ES EL ANALISIS DE REGRESION?
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Tipos de Variables:
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PRONOSTICOS

MATERIA DE
PRONOSTICOS

¢Por qué es Importante el Prondstico?

El prondstico permite a las empresas anticiparse a las futuras ventas y utilidades,
ayudando en la toma de decisiones estratégicas y operativas.

Tipos de Prondsticos
Pronésticos Macroecondmicos.

Componentes del PIB: Prondsticos sobre gastos de consumo, construccién
residencial, produccién de equipos durables, etc.
Utilizados para predecir la economia global y las condiciones de mercado.

Pronésticos Industriales

Enfocados en industrias especificas como bebidas gaseosas, automotriz, acero,
etc.

Prondsticos de productos especificos dentro de estas industrias, como un tipo
de refresco o un modelo de automavil.

Prondsticos Especificos de la Empresa

Ejemplo: Ventas de un producte especifico, como una marca de refresco de cola
de dieta en una empresa.

También incluye prondsticos sobre costos, gastos, empleados, y requerimientos
de instalaciones.

= Estimacién de la Demanda: Se utiliza para analizar el impacto de
cambios especificos (precio, competencia, publicidad) sobre la demanda.
Prondstico de la Demanda: Predice niveles futuros de ventas basados en
suposiciones probables de variables independientes, sin enfocarse tanto
en las causas especificas.

Importancia del Prondstico de la Demanda
= Ayuda a reducir incertidumbre y a planificar las operaciones de una
empresa.
Utiliza datos pasados o proyecciones para predecir el futuro cercano sin
necesidad de incluir facteres causales en algunos casos.




