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Caracteristicas de la negociacion
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interaccion
en este voluntariedad I en esta

entre las partes

es decir

una parte quiere
algo y la otra no

en esta

las partes negocian
de manera voluntaria

no se le obliga

las partes tienen
un grado de
interdependecia

es decir

tienen forma de
dependencia
reciproca

en esta

las partes
ineractuan mas

por lo que

sacan el mayor
provecho de la
negociacion

las partes buscan
llegar a un acuerdo
aceptable para todos

como

tomar una decisién
en comun por dos
O mas personas

\

proceso

en esta parte

la negociacion tiene
un proceso que
implica que una de
las partes ceda
para establecer el
acuerdo
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