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En resumen

Es un intercambio de
informacién y compromisos
en el cudl dos o més partes

Direccion y liderasgo

incluye

Caracteristicas
de la negociacion

Caracteristicas

Ademas

Tienen intereses

comunes y otros
divergentes

Por ultimo

intentan llegar
a un acuerdo
Justamente

En este contexto
se realizan las
negociaciones

Tal como

-Entre dos personas
-Entre una persona

Yy un grupo
-Entre grupos.

Primero

Las partes negociadoras
estan interrelacionadas Preparacion

Luego Puesto que

Puesto que

marco comdn alternativas

Puesto que

Puesto que Puesto que ‘

Existe un proceso Se exponer a la
dindmico en donde
las partes se
comunican

Consiste en identificar
el conflicto entre las
partes

Deben decidir si
estan dispuestas a
acercar sus posiciones

contraparte lo que Las partes aceptan una

quiere obtener

Van ofreciendo alternativas
de acuerdo que puedan
acercar sus posicione

determinada alternativa
de acuerdo

Ademas

Por ejemplo

La po: ny
estrategia de cada uno

Ademas

El tipo de
eleg

Cada una de las
partes tendra una
determinada estrategia

Se define el poder de
negociacion de cada parte

Se veréd cudl de las

Por ejemplo

Tales como

Por ultimo

-Competitiva
-Colaborativa
-Cesién unilateral

-Diagndstico de la situacion
-Determinar los propios objetivos
y posibles concesiones
-Definir la estrategia negociadora
a seguir

partes estard mas o
menos dispuesta a ceder

Se llegard a un acuerdo
formal en donde las
partes se comprometen
con lo pactado

Aqui
\

El negociador acepta
todas las condiciones
de la contraparte

Puesto que

Es a fin de establecer

una relacién a futuro

Tipos de negociacién

Puesto que

de acuerdo a la actitud que

Existen diversos tipos
adopta el negociador

Tales como

Aqui Aqui

Se trata de lograr que
el mayor nimero de
condiciones propias
sea aceptada

Los negociadores estan
dispuestos a ceder en gran
parte de sus condiciones

. Para
Es decir

Se compite con la Llegar a un acuerdo

contraparte tratando
de imponer su posicion

favorable para ambas
partes




	Page 1 (untitled)

