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EVALVACION DEL PLAN
DE NEGOCIOS

Un plan de negocio es un
documento ejecutivo donde se
plasma una idea, iniciativa o
proyecto, es un texto que muestra
un nicho o drea de oportunidad y
en donde se menciona qué tanta
rentabilidad tiene.

LA
PRESENTACION

Los inversionistas no son expertos en su
negocio, por lo tanto, es recomendable utilizar
un lenguaje y una redaccion simple, que
cualquiera lo pueda entender. La
informacion que se presenta debe ser clave,
clara y completa, asimismo el contenido debe
estar actualizado y utilizar fuentes que le pueden
dar un soporte a lo que se esta
explicando.

ESTUDIO DE
MERCADO

La profundidad de su mercado,
especialmente en cuanto a tamano,
estructura y tendencias. Transmita a su
interlocutor la informacién clara y
simple. Apdyese en cifras y
estadisticas que muestren una
tendencia y busque la forma mas
atractiva para mostrar su
negocio como un buen mercado para
invertir.

DESCRIPCION
COMERCIAL

Agregue datos suficientes
para evaluar la viabilidad
del proyecto. Establezca

costos realistas.

PLAN DE
COMPRAS

Agregue un listado de proveedores
detallado. Se presentan en el
proyecto condiciones
referentes a la relacion con los
proveedores tales como
descuentos, periodos de pago o
plazo de entregas.
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