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FOUNDER

Una de las peliculas que muestra de como un persona visionaria
puede cambiar el rumbo de un negocio y de como esta se llego

a convertir en una de las empresas mas conocidas e importantes
de hoy en dia(McDonald’s).

Para conocer mas sobre esta empy en dia lidera

como la vendedora de comida do nos remontaremos
tiempo atras e ir mencionadg g conocer de

una mejor manera la pelic

Ray crock quien se pres pricador y
vendedor de batidoras evos
clientes a quien vend pedido
de una cantidad de | e usualmente D en
cantidades grandeg i ar el
negocio personalny

decidio pedir lo ¢ 5COS
este quedo sorp cantado de la rapidez D en
el que este se

Ray crock qui ocer a los dueinos del negd
se presentarg hermanos Dick y Mac McDo
le ensenaroy incionaba, Ray crock al ver le
de eta emp i0 a los hermanos en abrir ma
y expandir pais.

Los herm .
intentdo ucursales pero observaron que est
descuidg encargados se negaron a aceptar, pé¢
Crock Iq de que lo insieran por su pais y comj|
la emp iglesia y un tribunal en el cual se reu
perso ierto fin, los hermanos se convenciero
acepts Ando a Ray Crock para que el se encarg
expa presa.

Para cionara bien dentro de las otras sucursaléd
que scando mas espacios en donde abrir otra e
de | ra en las que se estaban manejando otras,
pe radas, personal que no entendia el como ten
qu | empezo a contratar a personas que en verc
trg arejas administrar que todo resultara bien en
s




en la pelicula como tal no nos mencionan que tipo de relaciones
publicas se utilizo pero con el pasar del tiempo nos damos cuneta
de que Crock tenia como objetivo tener una buena integracion y
convivencia dentro de la empresa, con los empledos, los socios y
los proevdores quien mantineg empresa en un perfecto
funcionamiento a esto se g D relcunes publicas
internasel cul se pudo g la.

en cuanto a la marcg fodo lo posible

el nombre ya que g esillamente
genial, se faciong cDonald’s le
enseno y estabag tiempo fue
evolucionado a ahcer todos
los cambios n VO que compra hermanos
McDonld’s q An molestos por to abia echo
Ray Crock.

A partir dg 0 a contratar a mas pe pstuvieran
interesad y sin miedo a no trabaj te y
manteng odo, para eso realizaba j encias
en dong a a las personas para que ara el.

Las s tenian que manejar las pers: de
cump hs reglhas para que estas funcid E
mejgq psible y seguir teniendo mas exi

Va que se puden observar en la pelic

F er tan exitosa y reconocida en todas

cQ nte en el que los clientes interactua

d os y la perfecta supervicion de los e

z mpledos, la rapidez en la cual se ntre¢
e como easta funcionaba y la rapida exj
pis como en el mundo.

aquicia que conocemos hoy en dia que es
dos hermanos quienes intentaron constru
a de rapida de vender un producto y que fu
bre vicionario y perseverante quien logro d
2n algo grande y exitoso que hasta la actualid
onhocida.




