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Todo comienzo con un senor llamado ray que esta v
intentando vender licuadoras para hacer batidos pero
- desafortunadamente no le iba muy bien hasta que un dia
una empresa de hamburguesas (mc donadls) le hablo para -7
que le vendieran unas licuadoras, al llegar al
establecimiento pidi¢ de sus hamburguesas y se quedo
muy sorprendido de la rapidez en que las hacian.
Se encontro alos duenos que eran dos hermanosy lo
invitan a ver todo el proceso de las hamburguesas y del
porque se hacian tan rapido, los hermanos le cuentan aray
como fue que comenzaron con las hamburguesas y su
=7 hi también| ¢ hade &
proceso, ahi también le comentan que en una cancha de
tenis hicieron un prototipo dibujado en el suelo, en donde
dibujaron la cocina y fueron moviendo todo para ver como
podia funcionar mejor.
y Ray se intereso mucho en la empresay queria que los

hermanos comenzaran a hacer franquicias pero los -7

hermanos no querian mas, ray intenta convencer alos
harmanos con las franquicias, entonces accedieron e
hicieron un contrato conray.
Ray sabiendo de laempresa comenzd a hablar con otras
personas sobre el proyecto que teniaen mente paraquele -7
ayudaran conlos fondos y construcciones, ray eramuy
ambicioso y crecio muy rapido.

Uno de los problemas que surgio fue que enunade las

franquicias vendian pollo frito y que el lugar estaba muy
sucio de basura, no habia un control.
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Contrato a nuevas personas para que administraran las
franquicias de mejor manera,se empezo a aduena de los
famosos arcos dorados,ya tenia el reconocimiento de las
personas. Ray ahora queria negocias con los hermanos
para que le dieran mas dinero para mc donalds, entonces
ray hipoteco su hogar . \d
El costo de sus eléctricos se sumarony le dieronuna
w?  alternativadelhelado, eraunbatido en polvo en donde solo
utilizaban el polvo de sabores conaguay eramas -7
economico para ellos, se lo comento alos hermanos pero
se negaron.
Otro de los problemas fue que también el inmobiliario era
necesario y tenia que hacer un contrato para asi tener mas
capital y mas tierras, asi tendria un control y se podria
apropiar practicamente de las ampresas (franquicias).

- Crecio mucho mas, los hermanos se enojan porqueven | g
que no los estan tomando en cuenta de las decisiones de
suempresa, ray figuraba en las empresas y yano le hacia

caso alos hermanos.
Ray les dio alos hermanos una cantidad de las regalias ,los
- hermanos se quedaron sin el nombre de la empresa.
Los hermanos nunca resibieron sus regalias.

« -Larelacion publica que utilizo fue de bocaenboca
« ‘Engancho alos duenos hablandoles sobre la empresay las
ideas que el tenia para hacerlo crecer mas, también firmando
un contrato para hacerlos confiar. \
« -La correccion que hizo para mejorar lamarca e imagen fue
quitar los pollos fritos y la basura que se encontraba afuera de
las tiendas.
« -Laempresa fue exitosa porque hizo lo que los hermanos no
hicieron que fue arriezgar para saber que era lo que se vendia y
lo que no, como los licuados y los helados, fue muy persistente.
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