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GENERALIDADES
DE LA EMPRESA

¢En que consiste un plan de negocios?

Es la redaccion ordenada de nuestra idea de negocio; donde te
permite hacer una reflexién sobre tu modelo inicial, estructurando
ajustando el proyecto para reducir al maximo los riesgos.

identificar el concepto de negocios

Antes de iniciar cualquier negocio es necesario definir en
forma clara y concisa la esencia del mismo, es decir, por qué
se considera justificable su desarrollo. Antes de continuar una Q
idea se debe de valuar estos 5 elementos: valor al cliente,
oportunidades en el mercado y su grado de innovacion, tener
viabilidad y rentabilidad.
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La evolucion de los negocios en el
pais o en el mundo

Como el pais de México y el mundo entero avanzaron decada tras década con
la economia, como las micros, medianas y grandes empresas fueron creciendo
y asi generando mas del 64% de empleos y en un 41% para el producto interno
bruto

Los factores de exito de
una empresa competitiva

1.Estudiar un sector es descubrir sus caracteristicas genéricas mas alla de la posicion que
dentro de él pueda tener la organizacion que analizamos

2.Una vez definido el sector con la mayor claridad posible, debe analizarse: generalmente,
se acepta su division en macroentorno y microentorno.

3.La competencia en un sector esta determinada por el grado de rivalidad entre los

competidores existentes, la fuerza negociadora de los clientes, el poder negociador de

los proveedores, la posible entrada de nuevos competidores y la amenaza de productos

sustitutivos.

w LOS factores de riesgo y
factores de prevencion

Factores de riesgos: riesgo econdmico (circunstancias), riesgos bancarios, riesgos
financieros, riesgos operacionales, riesgo de liquidez, riesgo de credito, riesgo de
mercado, riesgo especifico, etc.

prevencion: Prevenir implica preparar con anticipacion a los efectos de impedir un dano.
Implica desde un punto de vista mental prever un riesgo, dano o peligro a los efectos de
tomar o adoptar las medidas necesarias para evitar su concrecion.

modelos actuales
de plan de negocios

1. plan de negocios lean

2. plan de negocios estandar
3. plan de negocios de la startup
4. plan de negocios one-page
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La utilidad del plan de negocios

en instancias que lo requiere

Un plan de negocios sirve como guia para poner en marchay

posteriormente administrar un negocio, al fungir de

instrumento de planeacion, organizacion, coordinacion y Q
a

control y evaluacion.

Un plan de negocios sirve como guia para poner en march
y posteriormente administrar un negocio, al fungir de
instrumento de planeacion, organizacion, coordinacion y
control y evaluacion. ‘ = 6
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