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Nombre del Alumno: Fredy Isaias Pérez Garcia

Nombre del tema: Elaboracién y desarrollo del plan de negocios
Parcial: | er.

Nombre de la Materia: Plan de Negocios

Nombre del profesor: Ivan Alexis Rivas Albores

Nombre de la Licenciatura: Contaduria Publica y Finanzas

Cuatrimestre: 7 To.



Tiene la capacidad de adquirir el producto, grupo
. MERCADO de personas que podrian estar interesados en
comprar los productos o servicios de la empresa.

PLAN DE
NEGOCIOS

’ Evaluacién detallada del mercado objetivo de la
ANALIgIg DE empresa y del panorama competitivo dentro de un

MERCADO sector especifico

N

/ \ Grupo de clientes al que diriges los productos y

MERCADO META
\ 409

El costo de ventas, lo que cuesta producir o
PRECIO adquirir un producto. Mientras que el precio de
venta es el valor al que ofreces el producto al
cliente.

Busca obtener un mayor dominio en un mercado

lNTRODUCCI()N AI_ en el que ya tiene una oferta ,producto, precioy

. - Y, .

promocion.




CONCLUSION

ANTES QUE NADA SABER QUE TIPO DE NEGOCIOS PODER CREAR ,YA
SEA DE PRODUCTOQ O SERVICIO Y PARA ESTO SE NECESITA TENER UN
ESTUDIO DE MERCADO EL LUGAR DONDE PENSAMOS COLOR EL
NEGOCIO Y AS| SABER LAS OPORTUNIDADES RIESGOS Y PODER
PLANIFICAR ESTRATEGIAS PARA PODER ALCANZAR LAS METAS.
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