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Las fuentes de financiamiento son todas las

vias

de inversidn que existen, desde las inversiones

familiares, inversiones publicas (o
gubernamentales) o inversiones privadas, la
finalidad més comun de las fuentes de
financiamiento es inyectar capital para
desarrollar o acelerar el crecimiento de un
negocio

En México, los modelos de incubacion de

empresas pueden ser de negocios

tradicionales, de tecnologia intermedia o
de alta tecnologia. La eleccion del tipo de
incubadora depende de las necesidades

del entorno y los recursos disponibles

Los documentos de presentacion se utilizan

para organizar gréaficos y tablas de modo que

pueda mostrar de manera facil y profesional
descripcion general de su trabajo , la ventan

una
ade

documentos de presentacion se abre fuera de la
aplicacion para brindarle mas flexibilidad para

trabajar con graficos, compartirlos y
presentarlos.

La validacién de un plan de negocios es

el proceso de verificar que la idea de
negocio sea viable y escalable, y que
tenga el potencial de ser exitosa en el
mercado. Para ello, se recopilan datos s
relevantes para determinar: La

relevancia de la idea, El retorno de la
inversién, Los recursos necesarios para
desarrollarla, La demanda potencial del

’

producto o servicio.
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Algunas fuentes de financiamiento son:
* Préstamos

» Pdlizas de crédito

* Renting y leasing

* Microcrédito

» Crowdfunding

* Crowdlending

» Crédito comercial

Los programas de incubaciéon pueden incluir:
* Planeacion estratégica

» Estructura organizacional

» Identidad corporativa

» Estudio técnico

» Propiedad intelectual

» Estudio de mercado

» Mercadotecnia y comercializacién

» Habilidades de negociacion y ventas

Tips sobre como empezar bien

una presentacion

» Crea una buena introduccion.

» Sorprende al publico.

» Cuenta una anécdota sobre ti.

* El dinamismo aporta.

* Haz preguntas.

* Usa las diapositivas adecuadas para el
tema en cuestion.

Para validar un plan de negocios, se pueden seguir
algunos pasos, como:

Definir el segmento de mercado y el &mbito de
actuacion

Definir hip6tesis y objetivos

Investigar el nivel de busquedas en web y palabras
clave

Validar la propuesta de valor con potenciales clientes
Probar el producto



