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DEFINICION.

Para Maddux la negociacién es el
proceso que se sigue para
satisfacer necesidades, cuando otra
persona controla lo que nosotros
queremos.

CONTEXTOS
DONDE SEDA LA
NEGOCIACION.

La negociacion se realiza entre
dos personas, una persona y un
grupo de personas o varios
grupos de personas.

CARACTERISTICAS DE LA
NEGOCIACION.

En toda negociacién deben de
existir dos personas.
Dentro de la comunicacion
debe de existir negociacion.
En la negociacion debe de
existir una decision propia de
realizar dca negociacion.

CARACTERISTICAS DE LA
NEGOCIACION.

o En toda negociacion se deben

de dar y recibir propuestas.

o Se implican cosas tangibles e
intangibles dentro de la

negociacion.
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IMPORTANCIA EN EL DERECHO.

Su importancia radica en la
facilidad que tenemos los
licenciados en Derecho, parabucar
alternativas beneficiosos en favor
de las partes involucradas.

FUENTES DE
CONSVLTA.

Antologia de Direccion y
Liderazgo, UDS,202Y
https://sitioseel.tec.mx/recursos
_abiertos/cursos/mk395_2018/cu
rso/web/temal.html
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