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_ VARIABLES

VARiABLES MiCROECONOMICAS

Las variables microecondmicas se
refieren a los factores que influyen en la
toma de decisiones de los agentes
economicos (consumidores, productores y
gobierno) en mercados especificos.

VARiABLES DE DEMANDA

- Precio del bien

- Ingreso del consumidor

- Preferencias del consumidor
- Precio de bienes sustitultos

VARiABLES DE OFERTA

- Precio del bien

- Costos de produccion
- Tecnologia

- Precio de inputs

PRECiO

El precio es el valor monetario de un bien
O servicio.
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TiPOS DE PRECIO

1. Precio de Equilibrio: El precio que iguala la
cantidad demandada y ofrecida.

2. Precio de Monopolio: El precio fijado por un
monopolio.

3. Precio de Competencia Perfecta: El precio que
surge en un mercado con muchas empresas.

o DETERMINANTES DEL PRECiO
- 1. Ley de la Oferta y la Demanda
®

2. Elasticidad de la Demanda
3. Elasticidad de la Oferta

4. Costos de Produccion

5. Impuestos y Subsidios
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VARiABLES DE OFERTA

- Precio del bien

- Costos de produccion
- Tecnologia

- Precio de inputs

RELACION ENTRE VARIABLES
MiCROECONOMICAS Y PRECiO

El precio es el valor monetario de un bien
O servicio.

Ejemplos: 1. Un aumento en el ingreso del consumidor
puede aumentar la demanda y, por lo tanto, el precio.
2. Un aumento en los costos de produccion puede
disminuir la oferta y, por lo tanto, aumentar el precio.




