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UNIDAD li

Constitucion Politica

Comercio
Internacional De La
Salud

Negociacion De
Precios En Servicios
De De Salud

Garantiza el derecho a la
proteccién de salud

Accesos a los servicios
de salud

relacionado con la salud
entre paises

Permite acceder a
tratamientos y
tecnologias no

disponibles

Compray venta de
bienes y servicios

Poder De Negociacion

Incrementar la eficacia de los
servicios

Proteccion, respeto y promocion en el
ambito publico y privado

Prevencion, deteccion y tratamiento de
enfermedades

Acceso a medicamentos y
tratamientos

Permitiendo a los sistemas de salud
costos mas bajos

Intercambio de tecnologia medica con el fin de
mejorar la calidad de atencion

Acceso a una gran variedad de proveedores

internacionales para asegurar suministros medicos

Aseguradoras y precios

Los hospitales y proveedores de salud pueden
tener diferentes niveles de poder de negociacion

Las compafias de seguros juegan un papel
importante en la negociacion de precios

La necesidad de garantizar las mejores condiciones
de compra, aumentar la disponibilidad y acceso a
medicamentos y demas insumos para la salud




