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Plan de negocios

El plan de negocio reune toda la
informacion necesaria para poner
en marcha tu idea: objetivos,
estrategias, estudio de mercado,
inversiones, organizacion,
proveedores, politicas econémicas,

entre otros elementos.

Las preguntas basicas que se
resuelven en un plan de negocio
son:

Idea de negocio

Disenno de soluciones

Es un documento que debe ser detallado,
claro, flexible y actualizarse cada determinado
tiempo

¢ Qué necesidad u oportunidad pretende cubrir
el negocio?

;Cudl es el mercado?
;Qué productos o servicios similares existen?
;Qué canales de distribucion emplearé?

;Cual es la politica de precios de los productos
o los servicios?

;Cudles son los ingresos esperados?

Un plan de negocio solo es posible gracias al
modelo de negocio

La idea de negocio transforma una motivacion
para emprender en un planteamiento firme y
con estructura.

El modelo de negocio establece las bases para

(" validar la viabilidad del proyecto.

Consiste en un documento donde se
determinan elementos clave como los
siguientes:

Una caracteristica basica de las ideas de
negocio es que estas responden

~— oportunamente a problemas o necesidades de

personas con determinadas caracteristicas
comunes.

Moldea, crea prototipos y prueba tu producto

\__ O servicio para validar que responde a tales

necesidades. Hazlo a través del disefio de
soluciones, una metodologia que consiste en:

Es plantear objetivamente por qué un negocio
puede funcionar, mientras que el plan de
negocio especifica cémo sera ejecutado cada
aspecto que interviene en una empresa.

Comienza por enumerar los aspectos que
entran en juego en tu idea, entre ellos:

— Propuesta de valor.

,— Consumidores.

— Aliados.

,— Recursos clave.

— Actividades clave.

" Relacion con la clientela.

"~ Generadores de costos.

\— Fuentes de ingreso.

~ Entender.
— |dear.
— Decidir.

“— Prototipar.

“— Testear.

¢A quiénes esta dirigido el producto o servicio?
;Cudl es el producto o servicio que ofreceras?

¢Por qué consideras que este producto o
servicio es necesario?



