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Unidad lll. Implantacan del modelo de negpcio.

LOs negocos SOn actvidades economicas para

9enerzr lngresOS y3te elinicIo de n negocO}

den emprend�miento, se debe
ado.

explor ar Un

merca

Tomano en cUenta el modelo de negOcIOS ,Se a

Un estructUYaCIOn zlos elements y etap25

P2 Conformr la empresa, Se ogra entender

ComoV2 2 funciongr el negocio)
este tem2 Se

encuentra relacionedo con el p Oy ecto qe Se

est llevando 2cbo en lmateng "Tzller del

emprendedor" en donde se cormienzz 2 emprender

Un negocio.

Se le Conoce como marketng al

de

erestig?lo
efectu2restY 2 tegizs de promociohs

que los consomdores prefieren enuh producto,

Pa2 sstisf2cersos necesid2des.

En sus objetvos está determinarlo que se

petende lograr
en las Vents,en el posiconamento,

tambien e áre del mercdo enque Se qulerc

OPrecer.

Sin conocer scbre el termno de marketing,con
el nco del proyecto de emprendimiento Se
est llevgndo 3Czbo.

Pav qe on negco perdore, depende dela 2ats
f2ccu6n del ciente, los consUmidores estin
S2tisfechos se qenero vent20, per Sien dado

CDsO no se logr3 es satisf2CCI On,el negocio no

prospeYrO p� esoeso esneceszno ConoceY las

neceSidàdes
delos clientes p2r2 buscar laform2

de CUbiY e52S necesdades.

Tambien se debe
epec�ficav el mercado qoe

akenderz laempreso, 0 qutenes V� dirgido el

Prodocto.



Basándonos en nuestro Poaucto,se determ�nó

qoe Ser2 ofertdo pobllco en general,

y2 que se tratadeun producto quees consUmIdO
por perSO3S de distintas edades, no tiene meddas

de restn cciÓn.

Para obtener d�tos delmercado aien Va dir

gido, con quienes se plensa ofer tar los produoto,
Sellev2 2cabo Un estudio del merC2do: esto con

el bjetivo de conOcerl3 opnioh del ciente sobre

el podcto que se plens3 vender.

La opni�n de los clientes se cbtiene med�2nte

las encuestas, se debe plasmar preqpntas earas4 que esten acrde 3 loqe se necesta
corocer, que terg? un buen diseño y que se
apliq0e de ngnera 2dewzde.

Paz l vezlizacOn de este e

emprendimiento
sí se reyecto26 encUestas cono

fngrcD eneste tem2. Con la zplcacIon de

lasencuestas síse conoce l3 opnon del cliente

brinda Infom2cIón con el que l empres2 puede

ne)or

Se debe tomar en cwenta e proeso de
distribción, que harsl2empes� par2 que el

Producto llegue hostô el consUmidor.

De lzs manev�s enqUe Se puede (levar 2oto

esto, es mediante la omociOn del prodet,

utilizar lz pulblicidad Con los medios de

penodlcos,en la rzao,los volantes.

Retomzndo el punto de la publicdad, de
acuerdO conel emprendliento que se est

yealizndo, tomamOs encuenta promo cion2r

melznte las redes soci3les que 5on utili-

22d2s Detu2lmente.



También seencwentra la proocion de ventas,

Pr2 ello se plede real�2r ofertas de ntro

duccion, regalos enl3 compPYa de Un producto,

O pede ser muestrgs grgtUrtaS, p32 2nimar al

cliente DomPrar los productos,

otro factor esla mrc2,identifica
al producto

ferenCia
de 3 dengs

hacendo dif

Abarca nnombre, el logotipo y eleslogan.

Tambien Se ton encUenta l etiqJe ta, que

es l3 forme(mpess ene Pproducto, donde brind

Infornación 2 los Conumdores sobre el uso

O l2 pYep2Y3Con
del producto.

Interviene tanbién eemnpaaue en donde se

Coloca el producto pzr2sU venta, dependers

el tipo de producto P2r2su cnvoltur.
De esto y comno Se prepare el ploducto,depen

dera el precio, sIel cliente ve Slente qUe el

producto esbueno,tIene czlidad, pagar2 on

gusto
el precio del prOductO; hay algunas que

ho torgn en cuent� l2 calidsd del prodcto.a

Se fij2n sI ticne Un pYeCio 3CceS ble, s o es

muy Co stoSO.

Es gs que en nuestro ProdUctO de emprendi

miento, tomamos en cuenta Cste pUnto, N colo

cOmos one pregnta Yeferen te a prcao,en l2

enuestz aue rezlizamoS, PØY conocer hasta que

preco estan dis puestos los clientes 2paY
el producto,

Ahove se tomar en cuenta pate del poces

de producción prodcto, bDs�do on recursas

homanos, físlco5 y tecnicos ;de esto depen de

tômben si el producto es confiable,esta ben

hecho, s muestra Calidad,ya sea en l25 tens
primS, en l35 maqunas que se utlicen.



Eh lo parte de l� mater prima,se tiene que buscar

\os proVee doveS deloS insUmnos con qe Se rezlizaYS

el producto, considerando que estos prove edores

realicen las entregos npuntuahdad,el prccIo

Cn que se hegocia los nsUmo, SI da plan de

Crédito,
todo esto se tiene que tomar encuenta

P2r elegir los proveedoreJ que Sean convenlcntes.

Como el ca de nuestros prodctos, Se twvo ue

buscaY con qOienes ompra \3 mateg Pn3,

que es l masa del po2ol.

Otro ponto que se tiene que determinar,es l

e tendrá e negpo,Ubic2c\Sn que
en dinde

Serg SU estableamiento, zouna empres>s bUSan

puntos estrategicos, porso Se debe conSIderar

la distancg aue tendrá con los pOVeedores, con

losclhemtes y Con los rabaj2dores. También

Se dcbe 2decu2r el establecimiento,qe teng3 un

rden, buscando que Ses 2gadale al onsUmidor,

que terga hglerne,ben ambiente,

Par brnday Un buen ServCIO al ciente, se
debe mantene ona orgniz3CIOn Co el equpo
de tyabajo,edebe crear Un ben mblen te

lpboral,Con respeto haa2 Compeñeros y clientes,

que los ttabajaior es CUmplan las funciones que

(es corvesponde 2decUgdonente,de zuerdo zss
areas de trabeo, que lleven 3 cao el tabjo

eneqo,mntengan na Comunicacio estable,

porqe qurque nolo porezcO, los cientes tambiên

perciben eS parte.

(ln factor quetambien infbye enostra2dres
de un nego ci, es el sueld que reciben,depende

de que funciones ycorg de trabajo see
tambien de sU desenpeño, en sus habilida

aue demuestra en s0pesto,gnos negoaas no

Naloran al trabayador, en su esfuereo yle Pagan

poco, pOr eso algunas trb2j2dores Yerunagn u



buscan otro mpleo, n donde las CondicIhe

(aborales el szlaio Scan dgnos,de aCverdo

a las funciones y ala ongda laboral.

Para la anstitocIón de UnaempYesa, se puede
dar de porn?,coo perSNa fisica, en el

que solo influye el dieno del heqocos

tambén med�ante l socIedad anánimg en el

que abarca Un grode per3Ohas teniedo ÚniCamente

\a obligacón devealizar pgoesosSCInes, v

Sociedad de reponsablidad
imitad,9 enel que

tnterfieren solo los 3ocOS, obligzdos en el

Pago de sUS 2portacone,

Iodo neqoco debe tonar encUenta que h24

Verificines por pvte de la coovdinacón de

salud, por tanto se tiene que tener permisos,

licenciDS SnitaØs, no tario público, registro

de lapropiedad ydel comercAO.

Par inicir Un neqocio onllevo nlargo plcesy
oferentes 25pectos pr tomaY cn centa, e
debe nostrr perseve 2naa,onpromiSo, inverty
tiempo y dinero.

Durante tempo que se comeneó conel poycto
de emprend�mierto,ho costado seguir adelznte
Siempre prece contrztiem pos que porecera qe
no quereque Se Sgo gdelante,Sn embargo CoMo
equipo Segumos, Dnimando 4 empy2ndo alo
Compieros 3Seguw gdelantej el proceso ha
Sido c2nsgdo,estresante y mds porque
tenianos ConOCImiento de nada sbre tema
qe trøta este ensayO, quees koszdo cnel
modelo de negpCOS 4 todos ss elementos,

evo 2hao seSabe aue aspectos tomay en CUenta

p2r2 deszvolav Un neypaO conestabldad,decalidad


