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Es que esta promocion ay uda a decidir a los indecisos,

ademas de fomentar la compra y que es féacil de entender. Descuento del 20% en
Precio rebajado Ejemplo toda la linea de alimentos
por tiempo limitado

Principal ventaja

Es generar una guerra de precios con los competidores, pueden
Principal riesgo tener un costo elevado debido a sacrificar el margen de
ganancia o el consumidor se puede terminar acostumbrando.

Ayuda a retener a los clientes existentes al
proporcionarles un incentivo para volver a « Decida qué productos o servicios ofrecera como
. . ‘ comprar. recompensas.
Sistema de puntos ; . .

. P { Principal ventaja ) ) { Ejemplo - . Establezca un sistema de canje de puntos.
g Consisten en la coleccion de puntos para -+ Promocione su programa a través de su sitio
= obtener una recompensa a cambio, pueden web, redes sociales y en su tienda o servicio.
a ser puntos o premios.
-
¥ » ) )
v g Este tipo de promocién son que crean volumen, no tocan
R - { Principal ventaja el precio (por lo que se descarta una guerra de precios o La marca Fargo usa esta promocién con
® E - Regalo de producto pérdida de margen). Elempio su pan lactal, en la que aseguran que te
= e gratuito Jeme regalan un 30% mas del producto con
g S i o.
i '5 - Puede tener un costo elevado, puede haber inconv enientes un envase mas grande al mismo precio
o= S Principal logisticos (porque tendria un cédigo de barra distinto al ser
& = desventaja .
= = considerado un nuevo producto).
.- Q
i =

-~

—

Introducir un nuevo producto en el mercado.
Se usa en la venta por catalogo,
Demostraciones Principal ventaja Ejemplo como en el caso de las cremas,

tener en cuenta que una demostracion las ollas o los electrodomeésticos.
no es una muestra gratis!

El concurso o sorteo precisa un premio atractivo
para el consumidor, aunque no debe oscurecer al
Permiten a un nimero limitado de ganadores . propio producto ni perjudicar su imagen.
seleccionados conseguir v entajas { Ejemplo
sustanciosas y diversificadas, por lo general, Este tipo de promocion requiere una cuidadosa
premios en forma de regalos. planificacién y la comunicacién a los segmentos

poblacionales seleccionados como objetiv o.

Juegos y concursos { Principal ventaja
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