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UNIDAD I  

INTRODUCCIÓN AL EMPRENDEDURISMO 

Creatividad y 

Términos  

Evaluación de la 

capacidad de 

emprender 

Tipos de emprendedor 
Características del 

emprendedor 

Espíritu emprendedor Introducción 

 El emprendedor 

administrativo, 

oportunista, adquisitivo, 

incubador, inmitador 

Coinciden en que los 

emprendedores poseen 

una serie de características 

que los distinguen del resto 

de las personas 

Es un término que tiene 

múltiples acepciones, 

según el contexto en 

que se le emplee será la 

connotación que se le 

adjudique. 

La palabra creatividad 

deriva del latín creare, 

que significa “dar origen 

a algo nuevo”, es decir, 

hacer algo que no había 

Exponen los 

emprendedores, la 

búsqueda de los sueños 

personales y el logro del 

éxito valen la pena.  

Permite al emprendedor 

realizar un proceso de 

planeación que le 

coadyuve a seleccionar 

el camino adecuado 

para el logro. 

De tomarse en 

consideración, como lo 

señalan VanderWerf y 

Brush (1989) al revisar 25 

definiciones de emprender. 

Una definición única, ya 

que es interpretable de 

acuerdo con el contexto 

en que se aplique; 

En cada una de las 

características evaluadas 

suma de cero a ocho 

puntos acumulados, su 

nivel es bajo y posee. 

Permite aplicar su tiempo 

y esfuerzo en la búsqueda 

y materialización de 

oportunidades. Agregan 

que es un alquimista 

peculiar. 

A través de su creatividad, 

entusiasmo y trabajo, 

producir un cambio social 

en beneficio de un sector 

de la población. 

De base para comparar 

los resultados reales y, si 

es necesario, para tomar 

las medidas correctivas, 

para desarrollar el proyecto 

información relativa. 

La facultad para crear 

ideas u objetos nuevos 

y socialmente valiosos, 

lo hacen cada vez que 

transforman. 

Con personas destacadas 

por su perfil emprendedor 

y su desempeño en el 

desarrollo de proyectos de 

empresa 

Comenzar desde cero, 

adquirir una empresa ya 

existente o comprar una 

franquicia, fabricar 

productos. 

Una característica 

fundamental del acto de 

emprender, pues 

consideran que el 

emprendedor es un 

“tomador de riesgos” 

Durante los primeros 

cuatro años de existencia 

debido, entre otras cosas, 

a la falta de un sistema de 

planeación que marque. 

Diversas formas de definir y 

entender el término 

emprendedor; sin embargo, 

los más variados autores 

coinciden en que tal vocablo 

se deriva de la palabra 
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UNIDAD I  

INTRODUCCIÓN AL EMPRENDEDURISMO 

 

Propuesta de valor Concepto Características de los 

equipos efectivos de 

trabajo 

Equipo de trabajo Tipos de 

creatividad 

El proceso de la 

creatividad 

La importancia que el 

concepto de propuesta 

de valor tiene en un 

negocio, Zimmerer 

(2005) describe que la 

meta de elabora. 

Es aquella que tiene la 

fuerza para impulsar el 

desarrollo del 

emprendimiento, es la 

idea que diferenciará. 

divide a la creatividad 

en dos tipos: científica y 

artística. En el primer 

caso es la que actúa en 

el proceso de 

reestructuración. 

Permitan alcanzar 

resultados de excelencia. 

Buchholz (1993) propone 

siete atributos para que un 

equipo sea considerado de 

alto desempeño, o de gran 

eficiencia 

Necesita de otros 

individuos para crecer y 

desarrollarse. Ésta es la 

razón de que al interior de 

los diversos grupos de 

interacción humana 

Es importante saber de 
dónde surge la 
creatividad. Es 
ampliamente conocido 
que en nuestro cerebro 

hay dos hemisferios. 

Que el emprendimiento 

es un proceso dinámico 

de creación de valor 

incremental. Este valor 

es creado. 

Las cualidades de ser 

atractivas, duraderas y 

estar sustentadas en 

productos o servicios que 

crean o agregan valor a 

clientes dispuestos 

Al equipo para lograr una 

meta común (Stewart y 

otros, 2003). En esta 

forma práctica 

observamos el 

significado. 

En las artes, como la 

narrativa y la poesía, el 

teatro, la pintura y la 

escultura. El artista es el 

genuino creador, ya que 

posee capacidad 

El enfoque en una sola 

dirección generando un 

alto nivel de motivación 

en el trabajo del mismo, 

esto es la identificación 

Más desarrollada la 

parte derecha del 

cerebro, mientras que 

en los científicos 

evoluciona más el 

hemisferio 

Clara la propuesta de 

valor de la empresa. La 

mejor manera para 

comenzar a alinear a los 

empleados. 

Un grupo de personas 

que trabajan de manera 

interdependiente, a 

través de un contacto 

regular 

 

Una estructura en la cual 

la colaboración está 

auxiliada por el 

asesoramiento (interno y 

externo). 

Diversas clasificaciones, 

algunas de ellas muy 

arbitrarias, ya que están 

fundadas en las 

observaciones de cada 

experto; 

Validar estas ideas o 

potenciales 

oportunidades, aparece la 

posibilidad de crear un 

proyecto emprendedor 

dinámico 

Es cierto que mediante 

algunos ejercicios es 

posible fortalecer el 

hemisferio menos 

desarrollado y así lograr 
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NACIMIENTO DE LA IDEA DEL NEGOCIO 

 

Elementos de los 

modelos de negocios 

Innovación y 

diferenciación 

Bajos costos 
Características de los 

modelos de negocios 
Generación de 

ideas 

Modelo de negocio 

Ofrece lo mismo que sus 

competidores, entonces 

los consumidores no 

tendrían por qué preferirla 

sobre las demás. 

Importante acerca de la 

selección de clientes, el 

producto o servicio a 

ofrecer, de cómo saldrá 

al mercado, de los 

recursos necesarios. 

 

Podría ser un diagrama de 

los componentes clave de la 

empresa a integrar al iniciar 

y operar la misma. Una 

estructura 

No requieren, al menos 
en un principio, una 
inversión extraordinaria, 
y que si se tiene la 
capacidad para 
detectarlas. 

Tendrá las mismas 

ganancias. Por tanto, 

para aumentar el margen 

de ganancias debe 

disminuir los costos 

Incluyendo todos sus 

componentes, procesos y 

funciones que tienen como 

resultado un costo para la 

empresa y un valor. 

Propuesta de valor, 

Segmento de mercado 

Estructura de cadena 

Generación de ingresos 

Estrategia competitiva 

De su diferenciación con 

otras depende también del 

precio y margen de 

ganancias. La compañía 

puede establecer un 

precio 

Ahorrar en tecnología y 

calidad a la larga pueden 

presentar un aumento en 

los costos de sus 

productos, 

 

Con una especie de 

“secreto” que los 

diferencia de otros. La 

estrategia de la compañía 

de combinar. 

Productos que sólo 

pueden adquirirse en 

línea), otras veces está 

en el proceso de 

producción (dar 

eficiencia. 

Elementos fundamentales 

de planeación estratégica 

para un negocio, que 

facilitan el desarrollo del 

modelo entre. 

Nueve elementos 

esenciales en el modelo 

de negocio, y éstos 

cubren las principales 

áreas del negocio: 

consumidores, oferta, 

infraestructura y 

viabilidad financiera 

Dar mediante diferentes 

medidas: aumento de la 

confiabilidad del producto, 

que éste sea de más fácil 

uso. 

Tener éxito y permanecer 

en un mercado de alta 

competitividad como el 

que se vive hoy en día, 

deben confrontar varios 

retos 

Perspectivas de éxito. 

Ahora bien, si además de 

una fuerte ventaja 

competitiva se reúnen 

otras de tipo estratégico 

Ofrecer una propuesta de 

valor a sus clientes, lo 

cual implica tanto el 

concepto de estrategia 

como el de 

implementación. 

Un modelo de negocio 

único. La combinación de 

estas variables y el nivel 

de superioridad del 

modelo determinan sus 

ventajas competitivas. 
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Naturaleza del 

proyecto 

Con más detalle en qué 

consiste; con dos 

ejemplos más, los lectores 

podrán realizar su 

proyecto. La idea 

seleccionada 

Justificación de la 

empresa 

Una vez que ha 

seleccionado una idea, 

debe justificar la 

importancia de la 

misma, especificar la 

necesidad o carencia. 

Esta nueva creciente 

necesidad de las 

empresas para presentar 

servicios y/o productos en 

el nuevo comercial virtual, 

república les brinda. 

La justificación de tu 

empresa y describe 

detalladamente la 

necesidad que ésta 

satisface o el problema 

que resuelve 

Propuesta de valor, 

nombre de la 

empresa 

Tiene claro cuál es el 

producto o servicio que 

ofrecerá la empresa, el 

siguiente paso es redactar 

la propuesta de valor, es 

aquella que tiene la fuerza 

Que diferenciará un 

producto de elementos 

similares a los de la 

competencia; dentro de su 

contenido específica los 

aspecto. 

Reunir una serie de 

características específicas. 

El nombre de la empresa 

debe ser, entre otras cosas 

Descubrir en el entorno en 

el que actúa la empresa, y 

que permiten obtener 

ventajas competitivas. Las 

oportunidades. 

Análisis FODA, misión 

y visión de la empresa, 

Es una herramienta que 

el emprendedor puede 

utilizar para valorar la 

viabilidad actual y futura 

de un proyecto, es decir. 

Tener en el área en la 

que se piensa 

incursionar, además de 

los recursos con los que 

cuenta, por humano. 

tecnológicos 

La misión de una empresa 

es su razón de ser; es el 

propósito o motivo por el 

cual existe y, por tanto, da 

sentido y guía. 

1.- Amplia 

2.- Motivadora  

3.- Congruente  

Misión de la empresa 

La visión de la empresa 

es una declaración que 

ayuda el emprendedor a 

seguir el rumbo al que se 

dirige a largo plazo. 

Objetivos de la empresa a 

corto, mediano y largo 

plazo 

Es el segundo paso 

para determinar el 

rumbo de la empresa y 

acercar los proyectos a 

la realidad (el primer 

paso fue redactar). 

 

 

 

 

 

 

 

9. 

En forma general para 

la empresa y se 

deberán reflejar en 

objetivos específicos 

para cada área 

funcional de la misma. 

las condiciones actuales 

de la industria o sector 

en que participa la 

empresa, así como sus 

condiciones futuras 

Es necesario definir la 

esencia del mismo, es 

decir, cuáles son los 

objetivos de crearlo, 

cuál es la misión que 

persigue. 

es necesario evaluarlas 

mediante los criterios 

que el emprendedor 

juzgue convenientes, a 

fin de seleccionar la 

mejor de ellas. 


