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INTRODUCCIÓN AL 

EMPRENDEDURISMO 

emprender es un vocablo que denota un perfil, un conjunto 

de características que hacen actuar a una persona de una 

manera determinada y le permiten mostrar ciertas 

competencias para visualizar, definir y alcanzar objetivos. 

Características del emprendedor 

Compromiso total, determinación y 
perseverancia.                               
Capacidad para alcanzar metas.    
Orientación a las metas y oportunidades.                      
Iniciativa y responsabilidad.          
Persistencia en la solución de problemas. 
Realismo.                                
Autoconfianza.  

 

Tipos de emprendedores 

El emprendedor administrativo. 
El emprendedor oportunista.  
El emprendedor adquisitivo.  
El emprendedor incubador.  
El emprendedor imitador. 
 

Evaluación de la capacidad de 

emprender 

todos somos emprendedores”. De hecho, 

se emprende en muchos aspectos de la 

vida, pero no siempre se encuentra uno 

en el momento adecuado para iniciar un 

proyecto y si está en esa etapa (de 

preparación antes de iniciar un plan). 

Creatividad y términos afines 

la creatividad es un proceso mental que 

consiste en la capacidad para dar 

existencia a algo nuevo, diferente, único 

y original. Es un estilo de actuar y de 

pensar que tiene nuestro cerebro para 

procesar la información y manifestarse 

mediante la producción de situaciones, 

ideas u objetivos innovadores. 

El proceso de la creatividad 

Es ampliamente conocido que en 

nuestro cerebro hay dos hemisferios: 

izquierdo y derecho. Lo fundamental es 

contar con la habilidad necesaria para 

utilizar ambos hemisferios, ya que así se 

está en un completo balance y se logra 

una creatividad más efectiva. 

Tipos de creatividad 

divide a la creatividad en dos tipos: científica 
y artística. En el primer caso es la que actúa 
en el proceso de reestructuración en el 
descubrimiento científico, se plasma en la 
genética, la psicología, la biología y la 
química, entre otras. La creatividad artística 
se aplica en las artes, como la narrativa y la 

poesía, el teatro, la pintura y la escultura. 

Equipo de trabajo 

es un número reducido de individuos 

con capacidades complementarias, 

comprometidas con un propósito, un 

objetivo de trabajo y un plan 

comunes; además de compartir las 

responsabilidades. 

Características de los 

equipos efectivos de trabajo 

Liderazgo participativo que fomente la 
interdependencia entre los miembros. 
Responsabilidad compartida que permita 
a todos los individuos involucrarse en el 
mismo grado y, de esa manera, propiciar 
un compromiso voluntario. 
 
 

Espíritu emprendedor 
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NACIMIENTO DE LA IDEA DE 

NEGOCIO 

Propuesto de valor 

Desde una perspectiva estratégica, la 

clave del éxito de un negocio es 

desarrollar una ventaja competitiva 

única, que le permita crear valor para los 

consumidores y que le sea difícil de 

emular a la competencia. 

Generación de 

ideas 

El término abarca un amplio rango de 

actividades que conforman aspectos 

clave de la empresa, tales como el 

propósito de la misma, estrategias, 

infraestructura, bienes que ofrece, 

estructura organizacional, operaciones, 

políticas, relación con los clientes, 

esquemas de financiamiento y obtención 

de recursos, entre otros. 

Características de los 

modelos de negocios 

Los modelos de negocio con más 

éxito cuentan con una especie de 

“secreto” que los diferencia de 

otros. La estrategia de la compañía 

de combinar y poner a trabajar sus 

áreas de producción, capital, 

mercado, trabajo y administrativa, 

determinan un modelo de negocio 

único. 

Bajos costos 

Si la compañía tiene los mismos 

costos que sus competidores, 

entonces tendrá las mismas 

ganancias. Por tanto, para 

aumentar el margen de ganancias 

debe disminuir los costos y así 

hacer frente a la competencia. 

Elementos de los modelos de negocios 

Propuesta de valor. 
Segmento de mercado. 
Estructura de la cadena de valor.  
Generación de ingresos y ganancias. 
Posición de la compañía en la red de 
oferentes.  

 

  

 
 Naturaleza del proyecto 

Antes de iniciar cualquier negocio, es 

necesario definir la esencia del mismo, es 

decir, cuáles son los objetivos de crearlo, 

cuál es la misión que persigue y por qué 

se considera justificable desarrollarlo. A 

partir de la definición de la naturaleza del 

proyecto, el emprendedor establece y 

define qué es su negocio. 

Justificación de la 

empresa 

Una vez que ha seleccionado una idea, 

debe justificar la importancia de la 

misma, especificar la necesidad o 

carencia que satisface, o bien el 

problema concreto que resuelve. Propuesta de valor, 
nombre de la empresa, 

descripción de la empresa 
Propuesta de valor 

la propuesta de valor, es aquella que tiene 

la fuerza para impulsar el desarrollo del 

emprendimiento, la idea que diferenciará 

un producto de elementos similares a los 

de la competencia; dentro de su contenido 

especifica los aspectos que motivarán al 

consumidor a preferirlo, puede ser su 

precio, calidad, servicio posventa, utilidad, 

y cualquier otro atributo al que el cliente 

potencial le otorgue valor. 

Análisis FODA, misión y visión de la 

empresa, productos y servicios de la 

empresa 

El análisis FODA es una herramienta que el 

emprendedor puede utilizar para valorar la 

viabilidad actual y futura de un proyecto, es 

decir, es un diagnóstico que facilita la toma de 

decisiones. 

En todas partes hay ideas que no 

requieren, al menos en un principio, 

una inversión extraordinaria, y que si 

se tiene la capacidad para detectarlas 

pueden convertirse en la solución a 

las necesidades o problemas que las 

personas requieren. 

Modelo de negocio 


