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MODELO DE NEGOCIO CANVAS

Es la pieza cdave de todo el
modelo de negocio. La propuesta
de valor o ventaga competitiva es
el motivo por el que el chiente
nos va a comprar a nosotrosy
no aotro. Aqui se incluye lo que
hace diferente e innovador a
nuestro producto/servico,

El primer madulo de Canvas son los
segmentos de clientes. En el debes
detinir y analizar los gue seran los
clientes de tu proyecto. Los
segmentos de chientes son el primer
bloque sobre el que debes trabajar
en tu modelo de negocio, ya que
representan los clientes de tu
proyecis.

En la estructura del Modelo Canvas de
negocio, los canales Canvas son todos
aquellos medios que utilizamos para
comunicamos o para interactuar con
el segmento de clientes con el
proposito de dar a conocer la
propuesta de valor, distribuirla en el
mercado y concretar su venta
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