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PROPUESTA DE VALOR

Permite a las empresas
centrarse en el cliente en
lugar de en  sus

RECURSO CLAVE

Son los medios con
los que cuenta la

ACTIVIDAD CLAVE

Son las que hacen
posible que exista

compaiiia para la  propuesta de

realizar su valor 'y que la

actividad solucion al

economica. problema sed
viable.

MODELO CANVAS

'CEGMENTO DE MERCAD

Consiste en la division del publico
en pequeios grupos en los que
sus miembros comparten una serie
de caracteristicas concretas.

RELACIONES CON LOS
CLIENTES

Se da de una manera
coherente por ser una
seria de ideas para
plasmar  elementos
fundamentales del
negocio.

Son los medios que
tienen las empresas
para hacer llegar la
propuesta de valor a
sus clientes.

Modelo de Negocio con Canvas
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ESTRUCTURA DE COSTOS

Composicién  detallada de
todos los gastos asociados
con la operacién  del
negocio.

RED DE PARTNERS

Es una alianza que
permite crecer el
negocio mientras se
desarrolla una solida
relacion con los
clientes

FLUJO DE INGRESOS

Permite llevar a la
realidad un idea de
negocio de forma
simplificada.
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