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HABILIDAD DE COMUNICACIO

Habilidad para la comunicacién entre vendedor y

comprador.también entre el equipo de ventas, entré tus
mismos compafieros para qué todo fluya bien.

PAPEL DEL VENDEDOR

f HABILIDAD PARA LA VENTA

Empleado o empresario independiente
que se dedica a vender productos o

servicios al pablico,ya sea en algun

establecimiento o independiente.

HABILIDAD DE CONOCIMIENTO

tiene la habilidad de escuchar.de comunicarse
con el comprador.es seguro con el producto que
esta vendiendo sabiendo su valor.su virtud es o
paciencia.su creatividad y su motivacién con
actitud positiva de que todo saldra bien

Es una persona creativa que analiza
ol comprador.es inteligente para
vender sabiendo a quien venderle y

sabiendo que vale su producto

aprovechgpdo situaciones .
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