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SUPER NOTA



INTRODUCCION

Un modelo de negocio es un instrumento que se utiliza con el objetivo de trazar un mapa que permita ver con
claridad la forma de solucionar una necesidad del mercado. Es imprescindible que los modelos de negocio sean
faciles de seguir y permitan definir estrategias que ayuden a conseguir las metas de una empresa.

Aunque ambos estén relacionados, un modelo de negocio se diferencia de un plan de negocio en varias
cuestiones. La principal es que mientras que el primero de ellos se emplea para definir como se vendera un
producto o servicio, el segundo busca la forma de especificar como se van a alcanzar los objetivos de una
empresa.

Un modelo de negocio se caracteriza por su capacidad de aportar valor a un proyecto, ayudar al empresario a
conocer a sus clientes ideales y, sobre todo, a encontrar la forma de rentabilizar el trabajo que se realiza.


https://www.isdi.education/mx/blog/como-reinventar-tu-modelo-de-negocio

Un modelo de negocio (también

MODEL conocido como disefio de
negocios) describe la forma en
DE gue una organizacion crea,
NEGOCIO captura y entrega valor, ya sea
econdémico o social.

El emprendedor puede auxiliarse de la planeacidn estratégica
como una buena herramienta, considerando que existen
elementos fundamentales de planeacion estratégica para un
negocio, que facilitan el desarrollo del modelo entre los mas
recomendados se encuentran:

- Andlisis FODA (Fuerzas, Oportunidades, Debilidades
y Amenazas).

- Andlisis de la industria y del mercado (incluso la
competencia).

- Analisis técnico—operativo.

- Analisis organizacional y de gestién del recurso
humano. - Analisis financiero

Fortalezas

Identifica las
caracteristicasen las
que te destacas y que

te ayudaran a
alcanzar tus objetivos
y concretar tus planes

Oportunidades

Estudia aquellos
elementos externos,
cambios o tendencias
de las cuales podrias
sacar una ventaja o
beneficio

FODA PERSONAL @

Debilidades

Determina tus puntos
negativos y aquellas
caracteristicas que
necesitas mejorar,
bien sea en tu
personalidad o en tu
parte profesional

Amenazas

Detecta aquellas
situaciones o
acontecimientos que
impidan o pongan en
peligro la consecucion
de tus objetivos




CARACTERISTICA Tal como hemos sefialado, un modelo de negocio describe las operaciones de
DE MODELO DE la compaiiia, incluyendo todos sus componentes, procesos y funciones que
NEGOCIO tienen como resultado un costo para la empresa y un valor para el
consumidor

Actividades Relacién
con clientes

Propuesta Segmento
Socios claves de valor de clientes

inNnovacion

La empresa debe hacer algo diferente al resto de sus

competidores en la cadena de valor, es decir, en
todas sus actividades y costos en el proceso de
produccién, desde la adquisicion y manejo de

materias primas, el procesamiento y el resultado

final o producto terminado Incremental Diferenciada

Experimental

Disruptiva



Elementos de
los modelos de
negocios

Los tres elementos de un modelo de negocios

¢Quién? LQué? ¢Como?
(cliente) (propuesta (monetizar
de valor) el valor)

Valor diferencial frente a la
competencia y beneficios
para el consumidar

Cuales son los canales sobre
los que se crea la relacidn
con el cliente
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