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INTRODUCCION AL EMPRENDIMIENTO.

Un emprendimiento es el proceso de iniciar un negocio en el cual ofreces un servicio o
producto que te retribuira de manera economica, en el emprendimiento también cuenta o
influye las caracteristicas que el emprendedor tenga, un buen emprendedor debe de tener un
compromiso total con el proyecto, asi como determinacion y perseverancia lo que quiere
decir que no desistira a la primer falla en el proyecto, también debe de tener la capacidad de
alcanzar metas y responsabilidad sobre sus tareas a realizar, debe tener iniciativa y confiar
en si mismo, en sus capacidades, también tiene que ser realista (no crear falsas

expectativas) y debe de considerar los riegos y ser tolerante ante los cambios.

Existen diferentes tipos de emprendedores como son: El emprendedor administrativo. Hace
uso de la investigacion y del desarrollo para generar nuevas y mejores formas de hacer las
cosas. El emprendedor oportunista. Busca constantemente las oportunidades y se mantiene
alerta ante las posibilidades que le rodean. El emprendedor adquisitivo. Se mantiene en
continua innovacion, la cual le permite crecer y mejorar lo que hace. El emprendedor
incubador. En su afan por crecer y buscar oportunidades y por preferir la autonomia, crea
unidades independientes que al final se convierten en negocios nuevos, incluso a partir de
alguno ya existente. El emprendedor imitador. Genera sus procesos de innovacion a partir de

elementos basicos ya existentes, mediante la mejora de ellos.

Para poder llevar a cabo un emprendimiento es necesario tener o formular un plan de
negocios, el cual ayudara a poder tomar las mejores decisiones y saber que tan factible es el

negocio que se quiere realizar, si es rentable y si dejara ganancias.

Un plan de negocios analiza diferentes puntos, tanto las debilidades y fortalezas de lo que se
guiere vender, como es el analizar a profundidad el producto o servicio, que tanta demanda
tiene en el mercado, que tanta competencia existe (cuantos negocios existen que ofrezcan
ese servicio), el cdmo se elaborara ese producto o como sera presentado , el sistema
administrativo, el estado financiero del proyecto (si se cuenta con el suficiente recurso
economico para poder llevarlo a cabo), el plan de operaciones y estrategias, asi como los

requisitos legales para poder realizarlo. El primer paso para desarrollar el proyecto es



ordenar estructuradamente toda la informacion relativa a él, enfatizando en las areas de

oportunidad y en las ventajas competitivas que garanticen su éxito

El plan de negocios abarca siete grandes areas que son de mucha importancia como son:
Naturaleza del proyecto (descripcion de la empresa), EI mercado del producto o servicio
(situacién del mercado, precio, sistema de distribucion, esquema de promocién y publicidad,
plan de introduccién y ventas, etcétera). Sistema de produccién (el producto y su proceso de
elaboracion y/o prestacion de servicios). La organizacion (sistema administrativo) y el
recurso humano en el proyecto. El aspecto legal en que el proyecto esta inmerso. Las
finanzas del proyecto. El proceso de planeacion para el arranque, desarrollo y consolidacion
del proyecto.

El iniciar un emprendimiento no es algo facil y no se asegura un éxito del 100%, ya que
aungue se realice un plan de negocios existe una probabilidad de cometer errores y es por
ello que el plan de negocios debe de ser cambiante, adaptable y forzosamente se renueva
con el tiempo basandose en la aceptacién que llegue a tener en la sociedad el producto o
servicio, esto quiere decir en que tanta demanda tenga. Cada plan es diferente, tan diverso
como el emprendedor mismo y la idea a la que dio origen, por lo que es imposible establecer
un patrén completamente igual para todos los proyectos. El objetivo de este documento es
guiar al emprendedor en el desarrollo de su plan; no obstante, cada uno debera ser
adaptado a las condiciones particulares, resaltando lo importante e ignorando lo que le sea
ajeno.

Segun expertos en el area, mas de 50% de las empresas cierran durante los primeros cuatro
aflos de existencia debido, entre otras cosas, a la falta de un sistema de planeacion que
marque la diferencia entre el éxito y el fracaso, que anticipe los eventos en que la empresa

puede estar envuelta en un futuro cercano.

Es de suma importancia que el plan de negocios sea claro, sin ambigliedades y entendible,
gue no dé lugar a dudas o confusiones. Conciso, que tenga solo la informacién necesaria y
también debe de ser informativo, con los datos necesarios, que permitan: tener una imagen

clara del proyecto, medir la facilidad del proyecto y facilitar la implantacion.
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