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el proceso
dela
creatividad

El proceso creativo no es mas
que el conjunto de
pensamientos e ideas mediante
el cual se crea algo novedoso,
para concretar unaidea en el
plano material es necesario
seguir una serie de pasos
estructurados.

las fases del

proceso creativo

Fase inicial del proceso
creativo, en la cual se
estudia el contexto y

define el problema para

generar la lluvia de
ideas.
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Fase a través de la cual
se establecen los
parametros para crear
una idea orientada a
resolver el problema.

La idea cobra fuerzay en
la memoria se va
materializando.

Es la fase del proyecto
donde el pensamiento
critico toma el
protagonismo, su
funcidn es validar sila
idea es eficaz y

funcional.

Fase final del proceso
creativo, en la cual se
materializa la idea para
crear un proceso
innovador.




¢Qué es un plan de negocios?

El plan define las etapas de desarrollo de un proyecto de empresa y es una guia que
facilita la creacion o el crecimiento de la misma. Es también una carta de presentacion
para posibles inversionistas o para obtener financiamiento. Ademas, reduce la curva de
aprendizaje, minimiza la incertidumbre y el riesgo del inicio o crecimiento de una
empresa, facilita el andlisis de la viabilidad, factibilidad técnica y econémica de un
proyecto.

¢ Qué define el plan de negocios?

El plan de negocios debe transmitir a los nuevos inversionistas, a los accionistas y a los
financieros, los factores que hardn de la empresa un éxito, la forma en la que
recuperaran su inversion y en el caso de no lograr las expectativas de los socios, la
férmula parar terminar la sociedad y cerrar la empresa.

¢ Qué transmite el plan de negocios?

Cada plan de negocios es diferente porque tiene el toque personal del responsable de
su elaboracion y esta disefiado a partir del tamafio y giro de cada empresa, lo que
imposibilita establecer un formato idéntico para todos los casos, aunque puede
afirmarse que la mayoria son similares.

¢, Qué justifica el plan de negocios?

El plan de negocios es un documento que permite al emprendedor analizar la situacién
actual del mercado, sector y entorno. El plan de negocios recoge tal informacion y
permite al emprendedor presentar su negocio a inversores, aceleradoras, etc.; y explicar

cOmo su arranque Yy siguientes pasos.

¢Para quién es conveniente que conozcan las proyecciones que se emplearon para
estimar la utilidad pronosticada?

Es conveniente que los inversionistas y financieros conozcan las proyecciones que se
emplearon para estimar la utilidad pronosticada.

¢ Qué se debeincluir que parael plan de negocios sea mas objetivo y facil de analizar?

Para que el plan de negocios sea mas objetivo y facil de analizar, debe incluir
informacion histérica y comparativa, con datos estadisticos y gréaficos de los dltimos
cinco afos, en dinero y porcentajes, sobre diferentes aspectos de la empresa y/o el
mercado.

¢Qué cosa hace que disminuya los niveles de incertidumbre del posicionamiento
exitoso del negocio en el mercado?

El planeamiento correcto de la creacion de la empresa, disminuye los niveles de
incertidumbre del posicionamiento exitoso del negocio en el mercado

¢, Qué evita consecuencias funestas que afecten la estabilidad de la empresa?

Identifica plenamente el segmento del mercado que demanda los bienes o servicios de
la nueva empresa



saquéle ayuda al emprendedor el plan de negocios?
Comprometerse con la idea.
B Desarrollarse como un excelente Administrador.

B Salvar el dinero y el tiempo invertido, mediante un correcto enfoque de las actividades
y control de las mismas.

m Convencer a otras compafiias con las cuales desea formar alianzas estratégicas.

B Mejorar la habilidad de tomar decisiones con mayor solidez informativa de manera
inteligente, agil y correcta.

¢€s un error en la elaboracion del plan de negocios que dice que un negocio sera
exitoso por el simple hecho de?

Enamorarse de la idea y cegarse ante las deficiencias del producto (bien o servicio).
¢menciona cuales son todos los errores en la elaboracion del plan de negocios?

Pensar que cualquier producto (bien/servicio) tecnoldégicamente importante es
comercializable y puede convertirse por ello en un negocio factible y rentable, Carecer
de claridad para conformar el equipo de trabajo adecuado. Procure que usted y sus
futuros colaboradores tengan experiencia administrativa y conocimientos del negocio y
del mercadeo, Tratar de ocultar debilidades de su negocio, Fallar en el andlisis y
entendimiento de su mercado meta, Mostrar mas de lo que tiene. Evite la codicia y el
engafio, Enviar El Plan de Negocios a la persona equivocada, Ajustar sus estados
financieros a la conveniencia o con proyecciones irreales

¢, Cudles son las razones para escribir el plan de negocios?

Proporciona informacién al empresario para convencerse de la idea antes de realizar un
compromiso financiero y de negocio, Brinda la posibilidad de explicar, justificar, ampliar
o reducir las razones que le dan vida a un proyecto, o por el contrario que demuestran
que se debe llevar a cabo en otras circunstancias, Permite registrar el estado actual y
futuro del proyecto y de su entorno, y el plan de accion para la empresa con factores en
pro y en contra, con lo cual es posible controlar el desarrollo del mismo y la forma de
correctivos a tiempo

¢ Cudles son las caracteristicas del plan de negocios?
un plan de negocios debe:
[ Definir diversas etapas gue faciliten la medicién de sus resultados.

"1 Establecer metas a corto y mediano plazos. (1 Definir con claridad los resultados
finales esperados.

1 Establecer criterios de medicion para saber cuéles son sus logros.
[l ldentificar posibles oportunidades para aprovecharlas en su aplicacion.

71 Involucrar en su elaboracion a los ejecutivos que vayan a participar en su aplicacion.



¢ Qué es el resumen ejecutivo?

Es una sintesis de su Plan de Negocios la cual, en forma breve y concisa, presenta cada
seccion del plan, es corta y en ocasiones es la unica seccion de su Plan que algunos
leeran; por lo tanto debe ser muy certera y atractiva. Se presenta de primero, pero es lo
altimo que se hace.

¢ Qué es la definicion del sector industrial?

Ayuda al emprendedor a conocer mejor el sector donde ubicard su negocio, las
empresas que lo conforman, diversos aspectos de su competencia, el desarrollo y
crecimiento del sector industrial al cual pertenece su idea de negocios o el proyecto que
va a emprender

¢ Qué es ladescripcidn de la empresa?

Brinda la informacién béasica de la empresa. Aqui se define la vision y mision de la
empresa, es decir la razén de ser, y una proyecciéon de lo que sera su negocio en un
futuro, cbmo se vera, y las metas y objetivos para conseguirlo.

¢ Qué es el plan de mercadeo?

Un plan de mercado es el proceso de organizar y definir los objetivos de una empresa y
reunir las estrategias y tacticas para alcanzarlos.

¢ Qué es el analisis técnico?

El analisis técnico, dentro del andlisis bursétil, es el estudio de la accion del mercado,
principalmente a través del uso de gréaficas, con el propésito de anticipar, con mayor
probabilidad cambios en la estructura del mercado.

¢ Qué es el andlisis social?

El analisis de redes sociales es un campo de estudio interdisciplinario enfocado en el estudio
de las redes sociales, cuya motivacion inicial es el modelamiento y estudio de fenémenos
sociales



