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Una idea original es aquella que tiene la fuerza
para impulsar el desarrollo del

emprendimiento, es la idea que diferenciara un
prod con el imil alosde

la competencia, el factor que dard a los
compradores una razon para escoger ese

producto y no otro.

Tener buenas ideas no es extrafio, todos tienen ideas, ya que el
cerebro estd en actividad

constante y aun de manera inconsciente buscamos soluciones a
problemas, carencias y

necesidades y por lo regular las generamos como
representaciones mentales (la mayor

parte de las veces no estructuradas). Por esta razén no debemos
catalogar a las personas

creativas como “extrafias”, sino como personas que tuvieron
una idea original y

trabajaron arduamente en su desarrollo, déndole estructura,
congruencia y visualizando la
transicion de laidea o ptoalar

ST

Segun Puchol (2005), las oportunidades que se
convertirdn en ideas de negocio caben en
alguna de las siguientes categorias:
Existe demanda de un producto o servicio y nadie
ha atendido o satisfecho bien

Es posible fabricar un producto u ofrecer un
servicio mas barato o de mejor

La propuesta de valor es definida por
Metzgel y Donaire (2007), como la
mezcla tnica de

productos, servicios, beneficios y
valores agregados que la empresa
ofrece a sus clientes.

En todas partes hay ideas que no requieren,
al menos en un principio, una inversion
extraordinaria, y que si se tiene la capacidad
para detectarlas pueden convertirse en la
solucidn a las necesidades o problemas que
las personas requieren.




‘Un modelo de negocio (también conocido
como disefio de negocios) describe la
forma en que una organizacién crea,
captura y entrega valor, ya sea econémico
o social.

Segin lo expuesto, un modelo de
negocio podria ser un diagrama de los
componentes clave de la empresa a
integrar al iniciar y operar la misma. Una
estructura que sera ciertamente util y
eficaz si se sigue paso a paso cada uno de
los bloques estratégicos que lo
conforman.

‘Tal como hemos sefialado, un modelo de
negocio describe las operaciones de la
compaiifa, incluyendo todos sus

p p y funciones que
tienen como resultado un costo para la
empresay un valor para el consumidor.

Si la compaiiia tiene los mismos costos
que sus competidores, entonces tendra
las mismas ganancias. Por tanto, para
aumentar el margen de ganancias debe
disminuir los costos y asi hacer frente a
la competencia.

La empresa debe hacer algo diferente al
resto de sus competidores en la cadena
de valor, es decir, en todas sus
actividades y costos en el proceso de
produccién, desde la adquisicion y
manejo de materias primas, el

El modelo de negocio proporciona informacién
importante acerca de la seleccién de clientes, el
producto o servicio a ofrecer, de como saldra al
mercado, de los recursos necesarios

Antes de iniciar cualquier negocio, es necesario
definir la esencia del mismo, es decir, cuales son
los objetivos de crearlo, cudl es la misién que
persigue y por qué se considera justificable
desarrollarlo




Taller del emprendedor (s.f). plataformaeductivauds. Recuperado el 22 de mayo de
2024 de

https://plataformaeducativauds.com.mx/assets/docs/libro/LNU/fc2573471c1c6f86286f
3ffcbdcecfad-LC-LNU905%20TALLER%20DEL%20EMPRENDEDOR.pdf



