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Franquicias

Una franquicia es un modelo de
nhegocio en el que una empresa
otorga a otra empresa el derecho a
operar bajo su nhombre comercial,
marca y sistema de negocio, a
cambio de una inversiodn inicial y
royalties periddicos.
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Exportacion

La exportacion implica la salida de . o | N
bienes o servicios del pais de origeny Gl e E | nEll
1

su entrada en el pais de destino, donde'si
se venden o utilizan. Puede realizarse ~
a través de diferentes canales, como la
venta directa, la venta a través de
intermediarios o la venta en linea.

- Genera ingresos en divisas

- Crea empleos

- Fomenta la producciony el

crecimiento econémico

- Permite la diversificacion de

mercados y la reduccion de la .
dependencia de mercados locales. Alianza

Estrategica

, 7 Una alianza estratégica es una

colaboracion formal entre dos o
mas empresas que buscan
alcanzar objetivos comunes y
compartir recursos,
onocimientos y riesgos para
lograr una ventaja competitiva
sostenible en el mercado.

Las alianzas estratégicas pueden
ser horizontales (entre empresas
de la misma industria) o !
verticales (entre empresas de
diferentes etapas de la cadena de

Multinivel suministro).

multinivel se refiere a un modelo N "-:"'

de negocio en el que los
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distribuidores o vendedores no g E. "' !o’

solo venden productos o

servicios, sino que también & &
rc::clu.tar! y entrenan a otros 4. ; he 3 ,} - g . N4
distribuidores o vendedores par :

unirse alared, creando asi una__[ y r b ¥
estructura piramidal de niveles.




