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Plan de negocio
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El ente fisico y drgano EXPORTACIONES Y DEMANDA
gubernamental principalmente AGREGADA

cemiee laiie aradl s encargado de este tramite es .
la aduana, por lo que una El papel de las exportaciones en la

productor o emisor (el mercancia debe de salir de produccién de un pais, como ya

exportador) envie como : : :
: e e SRR hemos dicho, es esencial.
mercancia a un tercero

. determinada nacién o bloque
(importador), para su -
L econdémico y debe de entrar a
compra o utilizacion o .
otro similar en el pais receptor

Una exportacion es
basicamente todo bien y/o

Otro punto interesante es respecto a
la balanza de pagos. Habitualmente,
y de forma errdnea, se asocian las

‘ exportaciones a la balanza comercial

LAS EXPORTACIONES DESDE ek A Por ello, los gobiernos desean
EL SIGLO XX i fiF j Btk anoay gy 4 proteger al productor nacional,
: ’ ' colocando obstaculos a las
importaciones como
gravamenes muy altos o

En la vida moderna cada pais
ha elaborado sus legislaciones

.de acuerdo a SUS propios — — tarifas, lo que légicamente
intereses y necesidades. Es ” ”“m ull J“w‘\,:i]} afecta a los paises productores

una de las principales fuentes ‘ T mmlm | ' ' y monoproductores.
de ingresos para un pais i |“m||“ il
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Factores criticos de éxito

Ventajas

Una alianza estratégica
exitosa es mutuamente
beneficiosa para las dos

empresas involucradas. Cada

una debe ver un beneficio
claro del acuerdo

Las alianzas estratégicas
permiten a una empresa
buscar una oportunidad mas
rapidamente, aprovechando
los recursos y el
conocimiento de la otra parte

Una alianza estratégica es
una relacion entre dos o mas
entidades que acuerdan
compartir los recursos para
lograr un objetivo de
beneficio mutuo




Desventajas

La implementacién y la gestion
de una alianza estratégica puede
ser dificil, ya que cada socio en la
alianza tiene una forma
diferente de operar.
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TIPOS DE ALIANZAS
ESTRATEGICAS

1.- Alianzas Estratégicas que
incluyen acuerdos de capital

2.- Alianzas Estratégicas que
comparten ciertas




