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explofur una marca y/o una férmula comercial

Desde la Segunda Guerra Mundi
industria del plastico ha estado minti
manipulando directamente a la pob acién
del planeta. Y han hecho todo esto por
simple razén: para poder vend
pldstico, y ganar mas dinero.

- No se tiene opcién de realizar cambios
(imagen, mensaje, etc.), frabajéndose,
mayoria de los casos, bajo las pautas
indicadas por la marca. )

- No se toman las decisiones importantes (lo
hace el franquiciador) )
- Las comunicaciones, sobre todo a través de-
Internet, deben ajustarse a las pautas
indicadas por la marca
- Se deben aceptar las visitas
franquiciador, o de su eq 'r cuyoob
es comprok qué se
llevando a cabo para explotar la marca.

Es una relacién entre dos o més.
Hdad !

que 1 partir [os
recursos para lograr un objetivo de
beneficio mutuo

Factores criticos de éxito

Una dlianza estratégica exitosa es mutuar
beneficiosa para las dos empresas involuc
Cada una debe ver un beneficio cl
acuerdo. Las responsabilidades de cada mpm»
en la implementacién de la alianza
claramente identificadas.

Ventajas

Las alianzas estratégicas permiten a uni
buscar una oportunidad mas rapic
Desventajas

La implementacién y la gestién de una alic
estratégica puede ser dificil, ya que ¢
en la dlianza tiene una forma diferen
operar

Consiste en convertirse en distribuidor
autorizado de los productos de una em)
cambio de obtener una comisién |
ventas que logres concretar. Hasta ahi
como un negocio convencional, pero
caracteristica que diferencia a un neg
multinivel es que ademaés de ganar comisic
por tus ventas, también ganarés un pol
por las ventas que haga la gente a qulén i
hayas captado
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