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“CONCEPTOS BASICOSDE LA
CREATIVIDAD”

La palabra creatividad se deriva del latin crear que significa “dar
origen a algo nuevo” es decir, hacer algo que no habia ya sea un
invento o una obra de arte, de igual manera la creatividad es un
proceso mental que consiste en la capacidad para dar exigencia a
algo nuevo, diferente, inico y original. la creatividad se entiende de
la siguiente secuencia: ver un problema, tener una idea, hacer algo
con ella, analizar los resultados y aplicar posibles mejoras, por lo
tanto la creatividad no tiene una definicion tnica ya que es
interpretable de acuerdo con el contexto en que se aplique, sin
embargo 2 puntos para entender mejor son: facilidad de crear y
capacidad de creacion.

“HERRAMIENTAS DE LA CREATIVIDAD” =

El uso de herramientas creativas es una empresa potencia la capacidad
para generar ideas innovadoras para un buen funcionamiento, estas son
algunas herramientas para poder fomentar la creatividad empresarial:

¢ Sleepwriting

e Scamper

* mapas mentales

¢ Brainstorming

e Latécnica 6-3-5

¢ Aprender a prender

e Cuaderno creativo

e Prototipo

¢ Redes sociales

¢ Inicia desde el final

| “DETECCION DE OPORTUNIDADES DE NEGOCIO”

Una oportunidad de negocio es el momento oportuno para llevar a cabo una idea
empresarial y obtener ganancias con ello, al igual la oportunidad de negocio hace referencia
ala coyuntura de poner a marcha una idea i varias ideas empresariales, profundizar un
nuevo campo de sector laboral o lanzar una nueva linea de producto al mercado.

te menciono algunos elementos para identificar una buena oportunidad de inversion que
son: Algunos tipos de oportunidades

e Valor son:
+ Tamafo e Oportunidades politicas
» \%‘;:t‘;l’%t:d De medioambiente
. Oportunidades de tecnologia

Analiza el mercado . ;
Oportunidades sociales

Sé cauteloso
Identificar los riesgos oportunidades comerciales.
» Asegurate de quela

oportunidad sea clara.

CONTENIDO DEL PLAN DE NEGOCIOS”

El plan de negocios es un documento que permite identificar y planificar los
objetivos y la viabilidad de una empresa, incluye informacion detallada sobre la
identidad del negocio. el funcionamiento, los costos y el potencial de crecimiento.
tener un plan de negocios para tu pyme es fundamental por e4stos motivos:
e Te permite definir las estrategias y metas necesarias para alcanzar
beneficios econdmicos reales
¢ Esuna herramienta calve para atraer inversionistas o solicitar
financiamiento porque con este documento, puedes sustentar tu negocio de
cara a otras instituciones y publicos
Como hacer un plan de negocios
I-resumen ejecutivo: En este apartado debes establecer la identidad corporativa
de tu empresa (misidn, vision y valores) y explicar claramente cuales son los
objetivos y la estrategia de tu negocio.

1 “PROCESO DE SELECCION DE PROYECTOS”

La seleccion de proyectos consiste en evaluar los proyectos potenciales
y luego decidir cudl de ellos debe derivar en su implementacion, de igual
manera la seleccion de proyectos es el proceso de evaluar los proyectos
para elegir y implementar aquellos que estdn mejor alineados con los
objetivos estratégicos de la organizacion y asi ofrecer los mayores
beneficios para la organizacion de clientes y sus empleados.

“PLAN DE NEGOCIOS”

Esla redaccion ordenada de nuestra ideas de negocios, donde te
permite hacer una reflexion sobre tu modelos inicial, estructurado y
ajustando el proyecto para reducir al maximo los riesgos.

Un plan de negocios presenta los siguientes objetivos como definir la
oportunidad de negocios y determina con bastante certeza la viabilidad
econdmica del proyecto.

Fuente de consulta: Antologia, UDS. Desarrollo empresarial




