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Es un instrumento que se utiliza con el

objetivo de trazar un mapa que permita
* Modelo de negocio de venta ver con claridad la forma de solucionar una
directa. necesidad del mercado.

* Modelo de negocio de

suscripcion.
* Modelo de negocio de
publicidad.

* Modelo de negocio de Busca soluciones Unicas para necesidades

franquicia. especificas. Un modelo de negocio
innovador reformula conceptos y redisena
procesos.

Es generalmente breve y especifico.

Contiene un lenguaje apropiado.

Sigue una estructura ordenada y clara.

Posee las virtudes de tu producto o servicio.
Contiene un resumen ejecutivo.

Es flexible.

Incluye informacidn sobre el equipo de trabajo.

SIN MODELO, Pulso social
NO HAY
NEGOCIO,
SIN NEGOCIO Potencia creativa
NO HAY
VENTAS.

Desarrollo de Innovacion

Propuesta de valor.
Segmentacion de clientes.
Canales de  distribucién
comunicacion.

Relacién con el cliente.

Flujos de ingreso.

Recursos clave.

Actividades clave.

Y




