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Comunicacion

EN NUTRICION

Caracteristicas de un

Mercadeo
buen vendedor
puede llamarse son:
Distribucion ¢ Presentar perspectiva
comprende de los gerentes de ventas
. . . e Atencion, trato
actividades acciones .. v
conocimiento
ara
para P
llevar bienes y servicios  habilidad para e escucha activa
escuchar
alos

Consumidores

Etapas del proceso de
ventas

son 6:

Buscar clientes

clasificar al cliente en
perspectiva

Iniciar la relacion

Cerrar la venta

Cerrar Ia venta Dar SerViCio a Ia cuenta



Comunicacion

EN NUTRICION

Prospectos de cliente

es

buscar clientes nuevos

implica

recorridos en frio

que es

ir de casa en casa

Mercado objetivo

el

vendedor

identificara

clientes poptenciales

dentro del

seguimiento

Telemarketing

consiste en

llamar a los clientes

para realizar

una venta concretar una cita

para para el

representante

que grabaja en la calle



FUENTE DE CONSULTA:
HTTPS://PLATAFORMAEDUCATIVAUDS.COM.MX/ASSETS/DOCS/LIBR
O/LNU/C059DTIFS5EASFIFIDI020A9A28C4BCA=LC-LNUS01.PDF



